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INTRODUCCION

La globalizacion de los mercados ha impulsado el crecimiento de las empresas
multinacionales y el aumento de las operaciones realizadas entre partes vinculadas,
lo que ha generado importantes desafios para los sistemas tributarios a nivel
internacional. En la Republica Dominicana, las transacciones intragrupo
representan un riesgo relevante de erosion de la base imponible cuando no se
valoran conforme al principio de plena competencia, pudiendo afectar la equidad
tributaria y la recaudacion fiscal. A pesar de contar con un marco normativo
especifico en materia de precios de transferencia, persisten dificultades practicas
en el cumplimiento de las obligaciones de documentacién y en los procesos de
fiscalizacion, lo que genera incertidumbre tanto para los contribuyentes como para

la administracion tributaria.

La presente investigacion se justifica por la importancia que tienen los precios de
transferencia como instrumento fundamental para garantizar la transparencia fiscal,
prevenir la evasion y elusién tributaria y asegurar una correcta distribucion de los
beneficios entre las jurisdicciones donde operan las empresas multinacionales. En
el contexto dominicano, el analisis de este régimen resulta esencial debido a su
impacto directo en la recaudacion del Impuesto sobre la Renta, la competitividad
empresarial y la atraccidén de inversion extranjera. Asimismo, la constante evolucién
de la normativa y su alineacion con los estandares internacionales de la OCDE
hacen necesario un estudio actualizado que permita comprender los principales

retos que enfrentan las empresas en su aplicacion practica.

El objetivo general de esta investigacion es analizar las principales dificultades que
enfrentan las empresas dominicanas en el cumplimiento de las obligaciones de
documentacion y reporte de precios de transferencia en la Republica Dominicana,
con el propdsito de identificar los factores que inciden en dicho incumplimiento y

evaluar la efectividad del marco normativo vigente.



Desde el punto de vista metodologico, el estudio se desarrolla bajo un enfoque
cualitativo, utilizando el método analitico y el método analitico inductivo. Este
enfoque permite examinar de manera detallada la normativa aplicable, los criterios
de fiscalizacion, las experiencias empresariales y las practicas administrativas
relacionadas con los precios de transferencia, facilitando la comprension de las
causas que generan las principales dificultades de cumplimiento y la formulacién de

conclusiones fundamentadas.

El trabajo se estructura en tres capitulos. El Capitulo | desarrolla el marco tedrico y
conceptual de los precios de transferencia, abordando su definicion, origen y
evolucion dentro de la fiscalidad internacional. Se analizan los principios
fundamentales que rigen este régimen, especialmente el principio de plena
competencia, asi como los métodos de valoracién reconocidos por la normativa
internacional y nacional. Asimismo, se examina el marco juridico internacional,
destacando el rol de la OCDE, la ONU y el Plan BEPS. Finalmente, se estudia la
normativa dominicana aplicable, las obligaciones de documentacion y las sanciones

por incumplimiento, proporcionando la base conceptual del estudio.

El Capitulo Il se centra en el contexto y la aplicacion de los precios de transferencia
en la Republica Dominicana, analizando el sistema tributario nacional y el papel de
la Direccidon General de Impuestos Internos. Se describen las funciones de
fiscalizacion de la DGII, los procedimientos de verificacion y las herramientas
utilizadas para evaluar las operaciones entre partes relacionadas. Ademas, se
examina la implementacién practica de la normativa vigente y las obligaciones de
documentacion exigidas a los contribuyentes. El capitulo incluye una comparacion
regional y resalta los principales retos y oportunidades que enfrenta el pais en esta

materia.

El Capitulo Il presenta un analisis critico de la situacion actual de los precios de
transferencia en la Republica Dominicana. Se evalua el nivel de cumplimiento de
las empresas, la efectividad de la fiscalizacion realizada por la DGII y los efectos de
la normativa en la recaudacién fiscal. Asimismo, se identifican los principales

factores que dificultan el cumplimiento, tales como la complejidad técnica y la falta



de informacién comparable. Por ultimo, se analiza el impacto econoémico y fiscal del
régimen vigente y se formulan propuestas de mejora orientadas a fortalecer su

aplicacion.



TEMA.

Elegi este tema, porque los precios de transferencia son esenciales en un
mundo globalizado para asegurar la transparencia fiscal entre empresas
multinacionales. En la Republica Dominicana, representan una herramienta clave
para combatir la evasion y proteger la recaudacion tributaria. Ademas, su constante

evolucion exige un analisis profundo y actualizado.
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JUSTIFICACION

En un contexto econdmico cada vez mas interconectado, las operaciones entre
empresas vinculadas a nivel internacional requieren un marco regulatorio claro y
efectivo para evitar distorsiones fiscales y asegurar que cada jurisdiccion reciba la
tributacion justa que le corresponde. Los precios de transferencia cumplen
precisamente esa funcion, al establecer criterios para valorar adecuadamente las
transacciones entre partes relacionadas. En la Republica Dominicana, esta
regulacion se ha convertido en un instrumento fundamental para preservar la
integridad del sistema tributario, proteger la base imponible y garantizar la equidad
entre contribuyentes, especialmente frente a practicas que podrian derivar en la

evasion fiscal o la manipulacién de beneficios.

El dinamismo y la complejidad inherentes a las normas de precios de transferencia,
junto con su constante adaptacion a estandares internacionales, hacen que su
estudio y analisis sean indispensables para cualquier profesional del derecho
tributario y la asesoria fiscal. Comprender en profundidad este régimen no solo
facilita el cumplimiento adecuado por parte de las empresas, sino que también
fortalece la capacidad de la administracién tributaria para supervisar vy fiscalizar
correctamente. Esta doble perspectiva, tanto desde la dptica del contribuyente como
de la autoridad, convierte a los precios de transferencia en un tema desafiante y

apasionante, que requiere actualizacion permanente y un enfoque integral.
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DELIMITACION DEL TEMA.

1. Delimitacién temporal.

La investigacion se desarrollara tomando como referencia el periodo comprendido
entre los anos 2015 y 2025, abarcando asi una década de evolucion normativa y
practica en materia de precios de transferencia en la Republica Dominicana. Este
rango permite analizar los principales cambios introducidos desde la promulgacion
del Decreto 78-14, que reglamenta el articulo 281 del Cédigo Tributario (Ley 11-
92), hasta las actualizaciones mas recientes emitidas por la Direcciéon General de

Impuestos Internos (DGII

2. Delimitacion espacial.

El estudio se circunscribe al territorio de la Republica Dominicana, tomando como
principal referencia la jurisdiccion fiscal y administrativa de la Direccion General de
Impuestos Internos (DGll), entidad responsable de la supervision y aplicacion de las
normas de precios de transferencia. Se analizaran ademas los vinculos econémicos
y comerciales entre empresas locales y sus partes relacionadas en el exterior, a fin
de comprender cdmo las operaciones transfronterizas impactan la base imponible
en el pais. En casos especificos, se podran incluir comparaciones puntuales con
normativas de paises latinoamericanos como México, Colombia y Peru, para

contextualizar las practicas dominicanas dentro del marco internacional de la OCDE.
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3. Delimitacion sustantiva.

La investigacion se centrara en el analisis normativo, fiscal y econdémico de los

precios de transferencia en la Republica Dominicana. Especificamente, abordara:
e Los principios de plena competencia y su aplicacion local.
« Las metodologias de valoracion reconocidas por la DGII.

o« La obligacion de documentacion e informes (estudio de precios de

transferencia y formulario anexo).
e Los efectos tributarios y sancionatorios derivados del incumplimiento.

e Y el impacto de las politicas de precios de transferencia en la recaudacién y

en la planificacion fiscal de las empresas multinacionales.

No se abarcaran aspectos ajenos a la legislaciéon dominicana, como los mecanismos
de resolucion de controversias internacionales ni los convenios bilaterales de doble
imposicion, salvo en los casos en que estos influyan directamente en la

interpretacion o aplicacion de la normativa local.
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PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

En la actualidad, la globalizacion de los mercados ha impulsado la expansion de
grupos empresariales multinacionales que operan en diversas jurisdicciones
fiscales. Este fendmeno ha generado la necesidad de establecer mecanismos que
regulen las transacciones entre partes relacionadas, con el fin de evitar la
manipulacion de precios en dichas operaciones y la consecuente erosion de la base

imponible en los paises donde se generan las utilidades.

En la Republica Dominicana, este desafio cobra especial relevancia debido al
crecimiento de empresas locales vinculadas a matrices o subsidiarias extranjeras,
las cuales realizan operaciones de compraventa de bienes, servicios, préstamos y
cesiones de derechos intangibles entre si. Estas transacciones, cuando no se
ajustan al principio de plena competencia, pueden dar lugar a una transferencia
artificial de beneficios hacia jurisdicciones con regimenes fiscales mas favorables,
reduciendo los ingresos tributarios nacionales y afectando la equidad del sistema

impositivo.

A pesar de que el pais cuenta con un marco normativo establecido, sustentado en
el Articulo 281 del Cddigo Tributario (Ley 11-92) y su reglamentacion a través del
Decreto No. 78-14 y la Norma General No. 04-2011, aun persisten dificultades en la
aplicacién practica y en la fiscalizacion efectiva de los precios de transferencia.
Entre los principales problemas se encuentran la limitada disponibilidad de
informacion comparable, la escasa capacitacion técnica de algunas empresas en
materia de cumplimiento, y la asimetria en la aplicacion de criterios por parte de la

DGll frente a las politicas internas de las companias multinacionales.

Estos factores generan incertidumbre y conflictos recurrentes entre Ila
administracién tributaria y los contribuyentes, provocando ajustes fiscales,
sanciones econdmicas y posibles dobles imposiciones. Ademas, muchas empresas

aun no comprenden la importancia de documentar adecuadamente sus operaciones
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intercompania ni de justificar que las condiciones pactadas se encuentran a valor

de mercado.

En consecuencia, se plantea la necesidad de analizar en profundidad como se estan
aplicando las normas de precios de transferencia en la Republica Dominicana,
cuales son los principales retos técnicos y fiscales en su implementacién, y qué
impacto tienen estas regulaciones sobre la transparencia tributaria, la recaudacion

fiscal y la competitividad empresarial.

Este estudio busca aportar una vision critica y propositiva sobre la situacion actual
del régimen de precios de transferencia, identificando las debilidades,
oportunidades y posibles mejoras que podrian fortalecer la gestion tributaria y

promover un entorno economico mas justo y equilibrado.

DESCRIPCION DEL PROBLEMA.

Los precios de transferencia representan uno de los temas mas relevantes y
complejos dentro de la fiscalidad internacional moderna. Estos precios determinan
el valor al cual las empresas pertenecientes a un mismo grupo econdmico realizan
transacciones entre si, ya sea la venta de bienes, prestacion de servicios, cesion de
intangibles o financiamiento interno, con el propdsito de distribuir los beneficios

entre las diferentes jurisdicciones en las que operan.

FORMULACION DEL PROBLEMA

¢ Cuales son las principales dificultades que enfrentan las empresas dominicanas al
momento de cumplir con las obligaciones de documentacion y reporte de precios de

transferencia?
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INTERROGANTES CLAVES

1. ¢(De qué manera se aplican las normas de precios de transferencia en la

Republica Dominicana?

2. ¢En qué medida el marco legal dominicano sobre precios de transferencia se

ajusta a los lineamientos internacionales establecidos por la OCDE?
3. ¢Cuales son los principales retos que enfrentan las empresas dominicanas
para cumplir con las obligaciones de documentacion y reporte exigidos por la

DGII?

4. ;Qué mecanismos utiliza la DGII para fiscalizar las operaciones entre partes

relacionadas y determinar si cumplen con el principio de plena competencia?

5. ¢Como impactan las politicas de precios de transferencia en la recaudacion

fiscal y en la transparencia tributaria del pais?

6. ¢Qué factores limitan la eficacia de la administracion tributaria en la

supervision de precios de transferencia?
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MARCO TEORICO

1. Breves referencias a estudios anteriores sobre el tema.

DGII. (2019). Direccién General De Impuestos Internos. Obtenido de

https://dgii.gov.do/cicloContribuyente/obligacionesTributarias/preciosTransferencia/

Paginas/default.aspx.

Gutiérrez Lousa F., Rodriguez Ondarza C. (2007). La reforma de la fiscalidad de los
precios de transferencia. Fundacion Dialnet.

https://dialnet.unirioja.es/servlet/articulo?codigo=3396635.

Jones Rodriguez L .(2010). Precios de Transferencia: comparabilidad y métodos del

beneficio; ultimos avances de la OCDE. Fundacion Dialnet.

https://dialnet.unirioja.es/servlet/articulo?codigo=3307315.

PWC. (2019). PricewaterhouseCoopers hitps://www.pwc.com/ia/es/Tax-legal-

news/notas-tecnicas/Ajustes-de-precios-de-transferencia.html

Siempre Al Dia. (2025). Siempre Al Dia. Obtenido de

https://siemprealdia.co/republica-dominicana/impuestos/precios-de-transferencia
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2. Desarrollos tedricos atinentes al tema.

El estudio de los precios de transferencia surge como consecuencia de la
globalizacion y del incremento de las operaciones entre empresas multinacionales,
lo cual ha generado la necesidad de establecer mecanismos normativos que
permitan prevenir la erosion de la base imponible y el traslado artificial de beneficios
hacia jurisdicciones con baja o nula tributacidén. Diversos autores e instituciones
internacionales han abordado este fendmeno desde perspectivas econdmicas,

juridicas y fiscales, aportando fundamentos tedricos esenciales para su regulacion.

Lousa (2007) plantea que uno de los principales desafios de los sistemas tributarios
actuales es la desviacion de bases imponibles mediante el uso de precios de
transferencia no alineados con el principio de plena competencia. Este principio
establece que las transacciones entre partes relacionadas deben valorarse como si
hubiesen sido pactadas entre partes independientes en condiciones de mercado
abierto. La manipulacion de precios entre compafiias pertenecientes a un mismo
grupo empresarial constituye, segun este autor, una estrategia de planificacién fiscal

agresiva que afecta la equidad tributaria y disminuye la recaudacién del Estado.

De acuerdo con Jones (2010), la Organizacién para la Cooperacion y el Desarrollo
Econdémicos (OCDE) ha desempefiado un rol preponderante en la elaboracién de
directrices sobre precios de transferencia, las cuales sirven como referencia
internacional para la implementacién de normativas nacionales. Estas directrices
introducen el principio arm’s length o de plena competencia, asi como los métodos
de valoracion y analisis de comparabilidad. En la Republica Dominicana, estos

lineamientos fueron incorporados mediante la reforma al articulo 281 del Cédigo
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Tributario, a través del Decreto num. 78-14, modificado posteriormente por el

Decreto num. 256-21 (Presidencia de la Republica Dominicana, 2021).

Asimismo, Trape (2005), en el marco del Foro Europeo sobre Precios de
Transferencia, destaca la importancia de establecer mecanismos multilaterales que
permitan evitar la doble imposicion derivada de ajustes en los precios de
transferencia. El autor enfatiza la necesidad de procedimientos de arbitraje y
cooperacion internacional para garantizar una aplicacion coherente de las
normativas fiscales en distintas jurisdicciones. Estos principios han sido acogidos
por la Republica Dominicana mediante la adopcion del estandar de intercambio
automatico de informacion establecido en la Accion 13 del Proyecto BEPS (Base
Erosion and Profit Shifting), cuya implementacion se refleja en la Norma General

08-21, emitida por la Direccion General de Impuestos Internos (DGII, 2021).

Villanueva (2017) sostiene que la inconsistencia normativa entre los paises ha
facilitado el uso de estrategias de elusion fiscal por parte de empresas
multinacionales. Esto ha impulsado a los Estados a adoptar los estandares de la
OCDE y del G20 con el objetivo de garantizar la transparencia fiscal y mitigar la
erosion de la base imponible. En este contexto, la Republica Dominicana, al
integrarse al Marco Inclusivo de la OCDE en el ano 2018, asumié el compromiso de
adoptar las acciones del Plan BEPS para fortalecer su legislacion tributaria y

combatir la planificacion fiscal agresiva.

En el marco legal dominicano, el articulo 281 del Codigo Tributario establece que
las operaciones entre partes relacionadas deben valorarse conforme a los precios
de mercado. El Decreto num. 78-14 desarrolla este articulo al establecer los
métodos de precios de transferencia, los criterios de analisis de comparabilidad y
las obligaciones de documentacion. Posteriormente, el Decreto num. 256-21
introdujo el Reporte Maestro, el Reporte Local y el Reporte Pais por Pais, alineando
la normativa nacional con el estandar internacional del Plan BEPS. Por su parte, la
Norma General 08-21 regula el contenido y la presentacion del Reporte Pais por
Pais, herramienta clave para la identificacion de riesgos de traslado de beneficios y

erosion de la base tributaria.
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Definicion de términos basicos.

Precio de Transferencia: son los valores asignados a las transacciones de
bienes, servicios o financiamiento entre empresas asociadas que forman
parte de un grupo multinacional. Estos precios deben estar alineados con el
principio de plena competencia, es decir, deben ser equivalentes a los que

se aplicarian entre partes independientes en condiciones similares.

Principio de Plena Competencia: constituye el fundamento internacional de
los precios de transferencia. Establece que toda transaccion entre partes
relacionadas debe valorarse como si se hubiera realizado entre partes
independientes (OCDE, 2017). Este principio fue incorporado en el
ordenamiento juridico dominicano a través del articulo 281 del Cddigo
Tributario (DGII, 1992), el cual faculta a la administracion tributaria a ajustar

el valor de dichas operaciones cuando no reflejen precios de mercado.

Partes Relacionadas: son las personas fisicas o juridicas que tienen control
directo o indirecto sobre otra, o cuando ambas son controladas por un mismo
ente econdmico (Presidencia de la Republica Dominicana, 2014). Esta
relacion puede originarse por participacién accionaria, influencia significativa
en la gestion o relaciones comerciales que no existan entre partes

independientes.

Operaciones Vinculadas: se refiere a todas aquellas transacciones

econdmicas, financieras o comerciales entre empresas que cumplen con los
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criterios de vinculacion establecidos por la normativa tributaria (DGII, 2021).
Estas operaciones incluyen transferencias de bienes, servicios, préstamos,
regalias, alquileres y cualquier otra transaccion que pueda afectar la base

imponible del impuesto sobre la renta.

Analisis de Comparabilidad: es el procedimiento mediante el cual se
evaluan las condiciones de una operacion entre partes relacionadas,
comparandolas con operaciones similares entre partes independientes. Este
analisis considera elementos como las caracteristicas del bien o servicio,
funciones desempenadas, activos utilizados, riesgos asumidos, términos

contractuales y circunstancias economicas.

BEPS (Base Erosion and Profit Shifting): es un proyecto internacional
coordinado por la OCDE y el G20, cuyo objetivo es combatir la erosion de la
base imponible y el traslado de beneficios hacia jurisdicciones de baja
tributacion (OCDE, 2015). La Republica Dominicana se adhirié al Marco
Inclusivo BEPS en 2018, asumiendo la implementacién de medidas para

prevenir la planificacién fiscal abusiva.

Reporte Pais por Pais: es un informe anual que deben presentar los grupos
multinacionales con ingresos consolidados superiores al umbral establecido,
proporcionando informacion detallada sobre la distribucion de ingresos,
impuestos pagados y actividades econdmicas en cada jurisdiccion en la que
operan (DGIl, 2021). Este reporte permite a la administracion tributaria
evaluar los riesgos asociados a los precios de transferencia y detectar

posibles practicas de elusion fiscal.

Base Imponible: es el monto sobre el cual se aplica el impuesto
correspondiente. En materia de precios de transferencia, la base imponible
puede modificarse si se comprueba que las transacciones entre partes
relacionadas han sido valoradas por debajo o por encima del precio de

mercado, afectando la recaudacion tributaria (DGII, 1992).

21



OBJETIVOS

1.

Objetivo general

Analizar las principales dificultades que enfrentan las empresas dominicanas en

el cumplimiento de las obligaciones de documentacién y reporte de precios de

transferencia en la Republica Dominicana.

Objetivos especificos

Identificar los requisitos legales y normativos establecidos por la Direccion
General de Impuestos Internos (DGII) sobre precios de transferencia en la

Republica Dominicana.

Examinar el nivel de conocimiento y preparacion de las empresas

dominicanas respecto a la normativa de precios de transferencia.

Determinar las principales dificultades técnicas, administrativas vy
financieras que enfrentan las empresas para cumplir con la documentacion

exigida.

Evaluar el grado de cumplimiento de las empresas con las obligaciones de

reporte y presentacion de estudios de precios de transferencia.

Proponer estrategias o recomendaciones que faciliten a las empresas
dominicanas el cumplimiento adecuado de las obligaciones de precios de
transferencia
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METODOLOGIA

1.

Tipo de investigacion.

Cualitativa, Segun Sampieri (2022), este tipo de investigacion se enfoca
en comprender los fendmenos desde la perspectiva de los participantes,
explorando sus significados, experiencias y contextos en forma natural,
resaltando lo adecuado para el estudio, ya que permite obtener informacién

detallada sobre las causas,

Este enfoque cualitativo busca profundizar en la comprension del
comportamiento humano, organizacional y social, permitiendo interpretar
coémo las empresas perciben, enfrentan y gestionan los retos asociados al

cumplimiento de las normas fiscales.

Método.
Analitico

Segun Tamayo y Tamayo (2012), el método analitico estudia los hechos,
partiendo de la descomposicion del objeto de estudio en cada una de sus
partes para conocer su naturaleza, su estructura y las relaciones que lo

conforman.

Este método permite examinar los componentes de un problema y como
interactuan entre si, con el fin de formular conclusiones lbgicas y

fundamentadas.
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Analitico Inductivo:

De acuerdo con Bavaresco (2014), el método analitico inductivo implica un
proceso reflexivo que parte del analisis de hechos concretos para formular

generalizaciones o principios que permitan explicar una realidad mas amplia.

Este método permitira analizar experiencias particulares de empresas
dominicanas en relacién con las obligaciones de precios de transferencia,
para luego extraer conclusiones generales sobre las principales dificultades

comunes Yy los factores que las provocan.
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CAPITULO I: MARCO TEORICO Y CONCEPTUAL DE LOS PRECIOS DE
TRANSFERENCIA

1.1. Conceptualizacion de los precios de transferencia

Los precios de transferencia constituyen un eje central dentro de la fiscalidad
internacional contemporanea, especialmente en un entorno global donde las
empresas multinacionales desarrollan operaciones econdmicas altamente
integradas. De acuerdo con la Organizacion para la Cooperaciéon y el Desarrollo
Econdmicos (OCDE, 2022), los precios de transferencia se refieren a los valores a
los cuales una empresa transfiere bienes, servicios o derechos intangibles a otra
empresa asociada. Estos valores deben ser determinados con base en parametros
economicos verificables, garantizando que las transacciones intragrupo se realicen
bajo condiciones similares a las que se hubieran pactado entre partes

independientes, respetando asi el principio de plena competencia.

En la practica, los precios de transferencia se convierten en un instrumento esencial
para preservar la equidad tributaria entre jurisdicciones. Su correcta determinacion
garantiza que los beneficios generados por las operaciones internacionales se
asignen de manera adecuada entre los paises involucrados, evitando asi
situaciones de doble imposicion, subcapitalizacién, erosion de bases fiscales y
manipulacion de beneficios corporativos. Cuando las empresas multinacionales
operan en multiples paises, existen incentivos para trasladar artificialmente precios,
costos o beneficios hacia jurisdicciones de menor carga tributaria. Por ello, los
Estados requieren mecanismos normativos para impedir que dichas practicas

distorsionen la recaudacion fiscal.

La conceptualizacién de los precios de transferencia implica comprender que estos
no son meros valores contables, sino expresiones microeconémicas que reflejan
funciones, activos y riesgos asumidos por cada parte relacionada. El analisis de

precios de transferencia se sustenta en metodologias complejas que consideran
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variables econdmicas comparables, margenes de beneficio, acuerdos contractuales
y comportamientos reales del mercado. En este sentido, el estudio de los precios
de transferencia también se relaciona con disciplinas como la economia

empresarial, la contabilidad internacional, |a teoria del riesgo y el analisis financiero.

A nivel internacional, la creciente digitalizacion, la movilidad de los intangibles y las
nuevas formas de organizacion empresarial han hecho mas dificil la correcta
asignacion de ingresos entre jurisdicciones, aumentando la relevancia de normas
claras de precios de transferencia. Por ello, las directrices globales han
evolucionado hacia marcos cada vez mas detallados, orientados a prevenir
practicas abusivas que puedan debilitar las finanzas publicas de los Estados. En
este contexto, los precios de transferencia constituyen una herramienta fundamental
para la transparencia corporativa, el cumplimiento tributario y la justicia fiscal en un

mundo globalizado.

1.1.1. Definicién general y origen del concepto

El concepto de precios de transferencia surge como respuesta a la necesidad de
los Estados de regular las transacciones entre entidades vinculadas pertenecientes
a un mismo grupo multinacional. En términos generales, puede definirse como el
valor asignado a los bienes, servicios o derechos transferidos entre partes
relacionadas, es decir, entre empresas que pertenecen al mismo grupo econémico
o que tienen vinculos de control o dependencia. La relevancia de este concepto se
basa en el hecho de que las empresas multinacionales poseen incentivos
econdmicos para fijar precios internos que favorezcan la reduccion de sus

obligaciones tributarias a nivel global.

Histéricamente, los precios de transferencia comenzaron a adquirir importancia a
principios del siglo XX, cuando las corporaciones estadounidenses expandieron sus
operaciones hacia otros paises. En este contexto, se observaron practicas en las
que empresas matrices trasladaban beneficios hacia filiales localizadas en

territorios con impuestos mas bajos, reduciendo asi la carga fiscal en las
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jurisdicciones de origen. Esta situacion generd preocupacion entre las autoridades
fiscales, que identificaron la necesidad de establecer controles normativos que

evitaran la erosion fiscal.

La primera regulacion formal sobre precios de transferencia se introdujo en los
Estados Unidos en 1935, bajo el articulo 482 del Internal Revenue Code. Esta
disposicion facultaba al Servicio de Impuestos Internos (IRS) a ajustar los ingresos
y gastos entre entidades relacionadas para reflejar condiciones de mercado. Dicho
articulo se convirtid6 en un hito regulatorio, ya que sentd las bases de lo que

posteriormente seria abordado por organismos multilaterales como la OCDE.

Durante las décadas siguientes, el fendmeno de globalizacion intensificd la
necesidad de normas mas completas. La OCDE asumi6é un rol protagoénico al
elaborar sus Directrices de Precios de Transferencia, que se consolidaron como
referencia mundial. A través de dichas directrices, la OCDE desarrollé criterios
técnicos, métodos de valoracion y procedimientos de comparabilidad con el fin de

establecer parametros uniformes entre Estados miembros y no miembros.

El origen doctrinal de los precios de transferencia también se vincula con la teoria
econdmica de la empresa multinacional. Segun esta perspectiva, los grupos
empresariales tienden a centralizar funciones estratégicas, tecnologia e
investigacion en determinadas jurisdicciones, mientras distribuyen manufactura o
distribucion en otros territorios. Estas diferencias funcionales explican la necesidad
de valorar adecuadamente las contribuciones econémicas de cada entidad del

grupo para evitar distorsiones en la asignacion de utilidades.

En la actualidad, el concepto continua evolucionando ante los desafios derivados
de la economia digital, el comercio electrénico, la movilidad del capital y el creciente
uso de intangibles de dificil valoracion. La aplicacion del Plan BEPS encamina a los
paises hacia un modelo mas riguroso que busca alinear la tributacion con la

creacion de valor econdmico real.
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1.1.2. Marco normativo internacional

El marco normativo internacional de los precios de transferencia se fundamenta
principalmente en las Directrices de la OCDE para Empresas Multinacionales y
Administraciones Tributarias. Estas directrices contienen los principios, métodos y
procedimientos aceptados para determinar la correcta valoracion de las
operaciones entre partes relacionadas. Su objetivo es asegurar que los paises
apliquen criterios homogéneos, evitando conflictos fiscales internacionales y

promoviendo la cooperacion entre administraciones tributarias.

Las directrices de la OCDE abarcan elementos esenciales como el analisis
funcional, la evaluacion de comparabilidad, la seleccién del método mas apropiado,
el tratamiento de intangibles, el reconocimiento de reestructuraciones empresariales
y la determinacién del beneficio atribuible. A través de estas guias, la OCDE busca
reducir la doble imposicion, fortaleciendo mecanismos de resolucion de
controversias como los Acuerdos Mutuos (MAP) y los Acuerdos Anticipados de
Precios (APA).

En paralelo, la Organizacién de las Naciones Unidas (ONU) ha elaborado su Manual
Practico de Precios de Transferencia para Paises en Desarrollo (2021). Este
documento adapta las recomendaciones de la OCDE a las realidades fiscales,
econdmicas y administrativas de paises con menor capacidad institucional. Su
enfoque incorpora ejemplos, procedimientos simplificados y orientaciones
especificas para economias emergentes, reconociendo que estas enfrentan
mayores limitaciones en el acceso a informacion comparativa y bases de datos

especializadas.

El proceso de armonizacion internacional se ha visto reforzado por el Plan de Accion
BEPS (Base Erosion and Profit Shifting), impulsado por el G20 y la OCDE. Este plan
reconoce que las estructuras fiscales agresivas, la movilidad de los intangibles y la
digitalizacién requieren reglas mas robustas. Acciones como la Accion 8-10
(intangibles, riesgos y capital) y la Accién 13 (documentacion y reporte pais por pais)
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han elevado significativamente las exigencias en materia de precios de

transferencia.

En el ambito regional, organismos como el Centro Interamericano de
Administraciones Tributarias (CIAT) y el Banco Mundial han promovido
capacitaciones y estudios comparativos que fortalecen la gestién de los Estados en
esta materia. Todo ello demuestra que los precios de transferencia se han
convertido en un estandar internacional indispensable para la transparencia y

equidad fiscal.

1.1.3. Principio de plena competencia

El principio de plena competencia (arm’s length principle) constituye el nucleo
esencial del régimen de precios de transferencia y es reconocido universalmente
como el estandar que deben observar las transacciones entre empresas vinculadas.
Este principio establece que los términos de una operacidn controlada deben
asemejarse, en la mayor medida posible, a los que se hubieran pactado entre partes

independientes actuando en condiciones de libre mercado.

El origen doctrinal del principio de plena competencia radica en la necesidad de
evitar que las empresas multinacionales aprovechen sus estructuras organizativas
internas para manipular precios y trasladar beneficios hacia jurisdicciones de menor
carga tributaria. Desde su incorporacion inicial en las directrices de la OCDE, este
principio se ha convertido en la piedra angular para evaluar si las transacciones
intragrupo reflejan un comportamiento econémico coherente con la realidad del

mercado.

Para aplicar este principio, se requiere un analisis exhaustivo de comparabilidad, el
cual consiste en identificar y evaluar elementos que permitan determinar si una
operacion controlada es comparable con otra realizada entre partes independientes.

Este analisis no se limita al precio, sino que abarca una revision profunda de:

o Las funciones desempenadas por cada parte.
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« Los activos utilizados, incluyendo tangibles e intangibles.

« Los riesgos asumidos en la operacion.

o Las caracteristicas econémicas de los bienes o servicios transferidos.
« Las condiciones contractuales.

o EIl contexto econémico y regulatorio.

La OCDE establece que no existen operaciones perfectamente comparables, sino
niveles razonables de comparabilidad. En consecuencia, los ajustes razonables y la
valoracion adecuada de diferencias econdmicas permiten acercar las transacciones
a condiciones de plena competencia. En este contexto, la aplicacién del principio no
€s una mera comparacion numérica, sino un proceso analitico que exige juicio

profesional fundamentado, evidencia documental y coherencia econémica.

Ademas, la evolucion del comercio internacional ha hecho que este principio
adquiera mayor relevancia, especialmente por el auge de los intangibles, las
transacciones digitales y los modelos de negocio altamente integrados. En estos
casos, la correcta identificacion del valor creado, la contribucién funcional y la
asignacion de riesgos se vuelve indispensable para garantizar que la tributacion se

corresponda con la realidad econdémica de cada entidad del grupo.

1.1.4. Métodos de valoracién de precios de transferencia

Los métodos de valoracién representan herramientas técnicas que permiten evaluar
si el precio de una operacién entre partes vinculadas se encuentra alineado con el
principio de plena competencia. La OCDE, asi como la Direccién General de
Impuestos Internos (DGII), reconocen una serie de métodos estandar que deben
aplicarse dependiendo de la naturaleza de la operacion, la disponibilidad de

informacion y el grado de comparabilidad.

La seleccidén del método mas apropiado no es arbitraria; debe obedecer a criterios

técnicos que reflejen las condiciones reales del mercado. Generalmente, el método
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se elige considerando la operacion mas analizada, el riesgo asumido por cada parte

y la disponibilidad de comparables confiables.

1. Método del Precio Comparable No Controlado (PCNC)

Este método compara directamente el precio de una operacién controlada con el
precio aplicado en operaciones similares entre partes independientes. Es
considerado el método mas robusto cuando existen comparables confiables,
aunque su aplicacion puede verse limitada por diferencias en términos
contractuales, volumenes, mercados o especificaciones técnicas de los productos

0 servicios.
2. Método del Precio de Reventa

Se utiliza cuando una empresa vinculada adquiere bienes de una parte relacionada
y luego los revende a terceros independientes. El precio de plena competencia se
determina restando del precio de reventa un margen bruto apropiado que refleje el
valor anadido por la entidad distribuidora. Su uso es habitual en actividades de

distribucion y comercializacion.
3. Método del Costo Adicionado

Este método se aplica cuando una entidad vinculada produce o presta servicios
para otra empresa del mismo grupo. Consiste en agregar un margen de beneficio
adecuado sobre los costos directos e indirectos incurridos. Es frecuente en

actividades manufactureras o de servicios intragrupo de bajo riesgo.
4. Método de la Particion de Utilidades

Evalua la utilidad generada conjuntamente por varias entidades vinculadas y
distribuye dicha utilidad en funcién del valor econémico aportado por cada una. Se
emplea especialmente en operaciones con intangibles unicos o en modelos de
negocio altamente integrados donde no es posible identificar transacciones

comparables de manera individual.
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5. Método del Margen Neto de Transacciéon (MMNT)

Analiza el margen neto obtenido por una entidad en una operacion controlada y lo
compara con el margen que obtendria una empresa independiente en
circunstancias similares. Es uno de los métodos mas utilizados debido a la
disponibilidad de datos de referencia y su aplicabilidad en operaciones diversas,

como distribucion, manufactura o servicios.

La Norma General 04-2022 establece que el método seleccionado debe ser el mas
apropiado a las circunstancias, y resalta que la consistencia metodoldgica es
esencial para la defensa del estudio de precios de transferencia ante la

administracion tributaria.
1.1.5. Ejemplos practicos de operaciones entre partes vinculadas

Los ejemplos practicos permiten ilustrar como se aplican los principios y métodos
de precios de transferencia en situaciones reales. Las transacciones intragrupo
pueden abarcar bienes, servicios, financiamientos e intangibles, cada una con

caracteristicas particulares.
Ejemplo 1: Transferencia de bienes

Una empresa matriz en Republica Dominicana vende bienes manufacturados a su
filial en Panama. Si el precio de venta es sustancialmente inferior al que aplica a
distribuidores independientes, la DGIl podria considerar que existe un traslado
artificial de beneficios. Mediante el PCNC, la autoridad fiscal ajustaria el precio a

niveles de mercado, evitando la erosion de la base imponible.
Ejemplo 2: Prestacion de servicios intragrupo

Una filial dominicana presta servicios administrativos a otras entidades del grupo
ubicadas en el extranjero. Los precios deben sustentarse en el costo del servicio
mas un margen razonable de beneficio que refleje el valor econémico aportado por

la prestacion.

Ejemplo 3: Cesion de intangibles
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Una empresa local paga regalias por el uso de una marca perteneciente a su casa
matriz. Estas regalias deben ser proporcionales al beneficio econémico obtenido,
considerando el reconocimiento de la marca, su antigiedad, posicionamiento y

contribucion al mercado.
Ejemplo 4: Financiamiento intragrupo

Si una empresa vinculada otorga un préstamo a otra entidad del grupo a una tasa
por debajo del mercado, la administracion tributaria puede exigir ajustes, ya que la
tasa debe reflejar los mismos términos que se hubieran pactado con un banco

independiente.

Estos casos evidencian que las operaciones intragrupo, aunque cotidianas, deben

ser evaluadas con rigurosidad para asegurar transparencia y cumplimiento fiscal.

1.2. Importancia de los precios de transferencia

Los precios de transferencia han adquirido una relevancia estratégica en el contexto
de la economia globalizada, donde las empresas multinacionales desempefian un
papel determinante en la produccion, distribucion y comercializacién de bienes y
servicios. Su importancia radica en garantizar que las transacciones intragrupo se
desarrollen con transparencia, evitando manipulacidn de precios que pueda reducir

la recaudacion tributaria o distorsionar la competencia econdmica.

Desde una perspectiva fiscal, los precios de transferencia permiten equilibrar los
intereses de los Estados, asegurando una justa distribucidn del ingreso generado
por operaciones transfronterizas. Desde la Optica empresarial, proporcionan
seguridad juridica y reducen el riesgo de ajustes fiscales, sanciones o controversias

internacionales.

Los precios de transferencia contribuyen a la integridad del sistema tributario al
exigir documentacién exhaustiva, analisis econdémico sdlido y evidencia de
comparabilidad. Esto mejora la transparencia en las operaciones corporativas y

fortalece la confianza en los mercados internacionales.
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1.2.1. Garantia de equidad fiscal entre empresas vinculadas

Uno de los objetivos esenciales del régimen de precios de transferencia es asegurar
la equidad fiscal entre empresas independientes y empresas vinculadas. La equidad
fiscal implica que todos los contribuyentes deben tributar conforme a su verdadera
capacidad econdmica, sin que estructuras corporativas multinacionales permitan
manipular artificialmente la distribucion de ingresos o gastos para obtener ventajas

tributarias indebidas.

Cuando las empresas vinculadas establecen precios que no reflejan condiciones de
mercado, se generan distorsiones que perjudican tanto al Estado como a los
competidores locales. Si una multinacional, por ejemplo, reduce sus precios internos
para trasladar beneficios hacia una jurisdiccion con menor carga fiscal, se rompe la
neutralidad tributaria, creando un entorno competitivo desigual. En consecuencia,
las empresas domésticas —que no pueden acudir a estructuras de planificaciéon

fiscal internacional— enfrentan una desventaja injustificada.

El principio de equidad fiscal, por tanto, busca restaurar el equilibrio, previniendo
que las multinacionales se beneficien de mecanismos de precios internos que
distorsionen la base imponible. La regulacién de precios de transferencia asegura
que cada entidad del grupo multinacional tribute segun su participacion real en la
creacion de valor, evitando privilegios fiscales derivados de la vinculacién

economica.

Este principio también contribuye a la legitimidad del sistema tributario, ya que
promueve una percepcion de justicia entre los contribuyentes y evita que grandes
corporaciones logren una sobreventaja fiscal a costa del resto de la economia. En
paises en desarrollo, como la Republica Dominicana, la equidad fiscal adquiere aun

mayor importancia, puesto que los ingresos tributarios inciden directamente en el
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financiamiento de inversiones sociales, infraestructura y programas de desarrollo

que requieren recursos estables.

1.2.2. Prevencién de la evasion y elusidn tributaria

Los precios de transferencia constituyen una herramienta fundamental para
combatir la evasion y la elusion tributaria, particularmente en un contexto global
donde las empresas multinacionales pueden desplegar estrategias sofisticadas
para reducir artificialmente sus obligaciones fiscales. Estas practicas incluyen el
desplazamiento de beneficios mediante manipulacion de precios, el traslado de
funciones clave hacia jurisdicciones con impuestos reducidos o la ubicacion

estratégica de intangibles en paises con baja tributacion.

La evasion fiscal, entendida como la omision deliberada de obligaciones tributarias,
y la elusion fiscal, concebida como el aprovechamiento de vacios o inconsistencias
normativas para reducir impuestos sin violar formalmente la ley, representan
desafios para las administraciones tributarias. Los regimenes de precios de
transferencia abordan estos riesgos al exigir analisis econémico, documentacion
detallada y pruebas de que las transacciones responden a criterios razonables y

verificables.

El Plan BEPS de la OCDE y el G20 ha evidenciado que una parte sustancial de la
erosion de bases fiscales proviene de practicas abusivas relacionadas con precios
de transferencia. Acciones como la deslocalizacién de intangibles valiosos hacia
territorios de baja imposicidon, la manipulacion de tasas de interés en préstamos
intragrupo o la sobrevaloracion de servicios intraorganizacionales son practicas

comunes que afectan la recaudacion de los paises.

Los precios de transferencia obligan a las empresas a justificar cada transaccion
intragrupo, evitando que estructuras artificiales permitan trasladar beneficios sin
sustancia econdmica real. La documentacién adecuada permite a la autoridad fiscal
evaluar la razonabilidad de los precios y realizar ajustes cuando se detectan
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inconsistencias. En consecuencia, este régimen tributario fortalece la transparencia

y reduce la opacidad en las operaciones multinacionales.

1.2.3. Impacto en la recaudacion y estabilidad econémica

La adecuada aplicacion del régimen de precios de transferencia tiene un impacto
directo en la recaudacion tributaria, especialmente en paises que dependen
significativamente del impuesto sobre la renta empresarial. Cuando los precios entre
partes vinculadas reflejan la realidad econdmica, se evita la pérdida de ingresos
fiscales resultante del traslado artificial de beneficios a jurisdicciones de menor

tributacion.

En economias en desarrollo, la recaudacion fiscal es un pilar fundamental para
financiar politicas publicas que impulsan el crecimiento econémico y la estabilidad
social. La doble erosién de ingresos —por practicas abusivas de multinacionales y
por débil fiscalizacion— puede afectar seriamente la capacidad del Estado para

sostener programas esenciales de salud, educacion, infraestructura y seguridad.

Ademas, los precios de transferencia promueven un entorno econdémico mas
estable, ya que evitan practicas distorsionadoras que podrian generar competencia
desleal, reducir los ingresos estatales y desincentivar la inversién local. Cuando los
Estados cuentan con mecanismos efectivos de fiscalizacion, incrementan la

confianza de los inversionistas y aseguran la sostenibilidad fiscal a largo plazo.

En este sentido, la estabilizacion fiscal derivada de una correcta aplicacion de
precios de transferencia permite proyectar politicas publicas de manera realista,
evitando crisis fiscales derivadas de la pérdida de base imponible. Asimismo, la
reduccion de la evasidén incrementa la percepcion de justicia fiscal entre los
contribuyentes, lo cual fortalece el cumplimiento voluntario y mejora la calidad del

sistema tributario.
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1.2.4. Transparencia en las operaciones internacionales

La transparencia constituye un valor fundamental en la economia global actual. La
regulacion de precios de transferencia exige a las empresas que documenten y
expliguen de manera detallada las transacciones realizadas con partes vinculadas,
lo que incrementa la claridad y la previsibilidad en las relaciones fiscales

internacionales.

La documentacion obligatoria —como el Estudio de Precios de Transferencia, el
archivo maestro y el archivo local— permite a las administraciones tributarias
comprender el modelo de negocio de la empresa, su cadena de valor, sus
intangibles y la forma en que distribuye funciones y riesgos dentro del grupo
multinacional. Esto reduce la opacidad y dificulta el uso de estructuras artificiales

destinadas a reducir impuestos.

La transparencia también contribuye a mejorar las relaciones entre paises, ya que
facilita el intercambio de informacion y los procesos de resolucion de controversias.
Los mecanismos internacionales, como los acuerdos mutuos (MAP) o los acuerdos
anticipados de precios (APA), dependen de una documentacion clara y consistente

para resolver disputas fiscales de manera eficiente.

La transparencia promueve la responsabilidad corporativa, incentivando a las
empresas a adoptar politicas de cumplimiento y gestion de riesgos tributarios mas
sélidas. En un entorno donde los inversionistas y consumidores valoran la ética
empresarial, las practicas transparentes en precios de transferencia se convierten

en un factor clave para la reputacién corporativa.

1.2.5. Relacién con la competitividad y la inversion extranjera

El régimen de precios de transferencia incide significativamente en la competitividad
de un pais y en su capacidad para atraer inversion extranjera directa. Cuando un
pais cuenta con normas claras, alineadas con estandares internacionales, y ofrece
seguridad juridica en la aplicacibn de dichas normas, se convierte en una
jurisdiccién atractiva para las empresas multinacionales.
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Los inversionistas buscan entornos regulatorios predecibles, donde las reglas
fiscales no generen incertidumbre ni riesgo de ajustes inesperados. La existencia
de lineamientos adecuados de precios de transferencia reduce la posibilidad de
conflictos con la administracién tributaria y facilita la planificacion corporativa de

largo plazo.

Un marco normativo transparente y bien estructurado contribuye a la competencia
leal entre empresas, evitando que algunas obtengan ventajas indebidas mediante
manipulacion de precios intragrupo. Esta estabilidad regulatoria favorece la

inversion extranjera al generar confianza sobre la integridad del sistema tributario.

En el caso de la Republica Dominicana, la adopcion de la Norma General 04-2022
y el fortalecimiento de las capacidades de la DGII han elevado el nivel de certeza
juridica, lo que contribuye a mejorar la posicion del pais en el entorno internacional.
La adecuada implementacion de precios de transferencia se convierte, por tanto, en
un elemento clave para atraer capital, fomentar el crecimiento econdémico y

fortalecer la competitividad nacional.

1.3. Marco juridico internacional

El marco juridico internacional de los precios de transferencia es el resultado de un
proceso continuo de armonizacién entre paises, organismos multilaterales y
administraciones tributarias que buscan establecer criterios homogéneos para
regular las transacciones entre partes vinculadas. Este marco no solo proporciona
lineamientos técnicos, sino también mecanismos de cooperacion, transparencia y

resolucidn de controversias entre jurisdicciones fiscales.

En un contexto global donde las empresas multinacionales realizan operaciones
complejas que abarcan multiples paises, resulta imprescindible contar con reglas
uniformes que permitan determinar dénde y como deben tributar los beneficios
generados por estas operaciones. El propésito fundamental es evitar la doble
imposicion, la doble no imposicién y la erosion de bases imponibles, problemas

comunes cuando no existe coordinacion normativa entre los Estados.
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La OCDE y la ONU han sido los principales organismos responsables de desarrollar
guias que orienten la aplicacion del principio de plena competencia. Estas guias,
aunque no constituyen leyes vinculantes, se han convertido en estandares
internacionales utilizados por la mayoria de los paises, incluyendo aquellos que no
forman parte de dichos organismos. Asimismo, otros actores, como el Fondo
Monetario Internacional (FMI), el Banco Mundial y el Centro Interamericano de
Administraciones Tributarias (CIAT), han contribuido a la consolidacién de buenas

practicas, fortaleciendo la capacidad técnica de los paises en desarrollo.

Podemos decir que, el marco juridico internacional busca equilibrar la potestad
tributaria de los Estados con la necesidad de garantizar seguridad juridica a las
empresas multinacionales, promoviendo un entorno fiscal estable, transparente y

coherente con la dinamica econémica global.

1.3.1. Directrices de la OCDE y su evoluciéon

Las Directrices de la OCDE sobre precios de transferencia para empresas
multinacionales y administraciones tributarias constituyen el principal referente
técnico a nivel mundial. Desde su primera publicacion, estas directrices han
evolucionado para adaptarse a los cambios econdmicos y tecnolégicos que influyen

en los modelos de negocio de las empresas multinacionales.

Originalmente, las directrices se centraban en transacciones tradicionales de bienes
tangibles y servicios. Sin embargo, con el paso del tiempo, se ha hecho necesario
incorporar nuevas disposiciones relacionadas con intangibles, reestructuraciones
empresariales, financiamiento intragrupo y transacciones altamente digitalizadas.
La OCDE ha trabajado continuamente en la actualizacion de estos lineamientos,
especialmente a partir del Plan de Accién BEPS, el cual dio lugar a modificaciones
significativas en los capitulos sobre analisis funcional, comparabilidad, intangibles y

documentacion.

Un aspecto importante de la evolucién de estas directrices es el reconocimiento

explicito de que las empresas multinacionales pueden manipular sus estructuras
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comerciales para erosionar bases fiscales. En respuesta, la OCDE reforzé el
enfoque en la alineacién de la tributacion con la creacion de valor, obligando a que
los beneficios se atribuyan a la entidad que realmente desempefia funciones

relevantes, utiliza activos significativos y asume riesgos econémicos.

En su actualizacion mas reciente, las directrices incorporan disposiciones para
abordar los desafios de la economia digital, reconociendo que los modelos de
negocio basados en plataformas tecnologicas, datos e intangibles no pueden
evaluarse bajo parametros tradicionales. La OCDE continua trabajando con los
paises miembros y no miembros para perfeccionar las reglas que permitan una

distribucion justa de los beneficios en la economia moderna.

1.3.2. Acuerdos internacionales sobre precios de transferencia

Los acuerdos internacionales cumplen un rol determinante en la aplicacidn practica
del régimen de precios de transferencia. Entre estos acuerdos destacan los tratados
para evitar la doble tributacion (TDT), los acuerdos mutuos (MAP) y los acuerdos
anticipados de precios (APA). Cada uno constituye un instrumento que busca
reducir la incertidumbre juridica y promover la cooperacidén entre administraciones

tributarias.
a) Tratados para evitar la doble tributacién (TDT)

Los TDT establecen criterios para asignar potestad tributaria entre paises y evitar
gue una misma renta sea gravada dos veces. Incluyen disposiciones especificas
relacionadas con el ajuste de beneficios entre empresas vinculadas, permitiendo
que ambos Estados cooperen para corregir distorsiones que afecten la base

imponible.
b) Procedimientos de Acuerdo Mutuo (MAP)

Cuando surgen controversias entre paises por ajustes de precios de transferencia,
los contribuyentes pueden solicitar un MAP. Mediante este procedimiento, las

autoridades fiscales de ambas jurisdicciones negocian para resolver el conflicto,
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evitando la doble imposicion. Los MAP son fundamentales para garantizar equidad

y seguridad juridica.
c) Acuerdos Anticipados de Precios (APA)

Los APA permiten que las empresas y la administracion tributaria acuerden por
adelantado el método de valoracion aplicable a transacciones especificas durante
un periodo determinado. Esto reduce significativamente el riesgo de auditorias,

controversias y ajustes futuros.

Los acuerdos internacionales fortalecen la coherencia global del régimen de precios
de transferencia, facilitando la cooperacion fiscal y contribuyendo a la estabilidad de

los sistemas tributarios nacionales.

1.3.3. Rol de la ONU y otros organismos multilaterales

La Organizacién de las Naciones Unidas (ONU) desempefia un papel crucial en el
desarrollo de lineamientos adaptados a las necesidades de los paises en desarrollo.
Su Manual Practico de Precios de Transferencia para Paises en Desarrollo
(2021) ofrece una perspectiva complementaria a las directrices de la OCDE,
atendiendo las limitaciones institucionales, de informacién y de recursos técnicos

que enfrentan muchas administraciones tributarias.

A diferencia de la OCDE, cuyo enfoque se orienta hacia paises con mercados mas
desarrollados y estructuras corporativas mas complejas, la ONU reconoce que las
economias emergentes requieren herramientas simplificadas y accesibles, asi
como ejemplos practicos que respondan a sus realidades econdmicas. El manual
enfatiza la importancia de evaluar la sustancia econdémica, fortalecer el analisis

funcional y desarrollar capacidades técnicas en las autoridades fiscales.

Otros organismos multilaterales como el FMI, el Banco Mundial y el CIAT
contribuyen mediante asistencia técnica, capacitacion y estudios comparativos que

permiten mejorar la administracién de precios de transferencia en la region. Estas
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instituciones trabajan estrechamente con los gobiernos para disefiar estrategias que

reduzcan la evasion y optimicen la recaudacion.

1.3.4. Armonizacion de normas tributarias internacionales

La armonizacion tributaria se refiere al proceso mediante el cual los paises adoptan
estandares internacionales comunes para evitar discrepancias que puedan generar
riesgos fiscales, competencia fiscal perjudicial o doble imposicién. En materia de
precios de transferencia, la armonizacion es esencial para garantizar la coherencia

entre sistemas tributarios.

La OCDE ha promovido activamente este proceso mediante la difusion de sus
directrices y la creacion de foros de cooperacion fiscal. La armonizacion contribuye
a un entorno global mas estable, donde las empresas multinacionales pueden
operar con reglas predecibles y donde los Estados pueden proteger su base

imponible sin perjudicar el comercio internacional.

La armonizacién reduce la posibilidad de conflictos entre Estados, facilita la
resolucion de discrepancias a través de mecanismos multilaterales y promueve la
transparencia en las operaciones transfronterizas. Para los paises en desarrollo,
este proceso representa una oportunidad para fortalecer sus regimenes tributarios

y participar activamente en la economia global.

1.3.5. Comparacion entre legislaciones latinoamericanas

En América Latina, la mayoria de los paises han adoptado normativas inspiradas en
las directrices de la OCDE, aunque con particularidades adaptadas a sus contextos
econdmicos y administrativos. Paises como México, Brasil, Colombia, Chile, Peruy
Argentina cuentan con marcos de precios de transferencia consolidados, que
incluyen requisitos de documentacion, reportes pais por pais y sanciones

especificas.

En lineas generales, la region presenta similitudes en cuanto a:
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o Adopcién del principio de plena competencia.

e Reconocimiento de los métodos de valoracion internacionales.

o Implementacion de estudios de precios de transferencia obligatorios.
« Facultades amplias para ajustes fiscales.

e Regimenes sancionadores por incumplimiento documental.

Sin embargo, existen diferencias relevantes. Brasil, por ejemplo, aplicé durante
décadas un régimen basado en margenes fijos, aunque actualmente avanza hacia
la convergencia con la OCDE. México y Colombia cuentan con mecanismos de
acuerdo anticipado de precios (APA) mas desarrollados que otros paises. Peru
exige analisis funcional detallado y ajustes estrictos, mientras que Argentina impone
obligaciones complementarias para transacciones con jurisdicciones no

cooperantes.

Esta diversidad normativa demuestra que, si bien existe una tendencia hacia la
armonizacion, cada pais adapta las reglas de acuerdo con sus prioridades fiscales

y su capacidad institucional.

1.4. Marco juridico nacional

El marco juridico nacional de la Republica Dominicana en materia de precios de
transferencia se sustenta en el Codigo Tributario, la Ley No. 253-12 y las Normas
Generales emitidas por la Direccién General de Impuestos Internos (DGll). Este
conjunto normativo establece las reglas que deben observar las empresas que
realizan operaciones con partes vinculadas, garantizando que dichas transacciones

se ajusten al principio de plena competencia.

La normativa dominicana se ha fortalecido progresivamente, incorporando
conceptos, métodos y procedimientos alineados con estandares internacionales.

Esto responde a la necesidad de proteger la base imponible del pais, mejorar la
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transparencia fiscal y evitar practicas abusivas por parte de empresas

multinacionales.

1.4.1. Normativa dominicana aplicable (Norma General 04-2011 y 04-2022)

La Norma General No. 04-2011 introdujo por primera vez en forma sistematica la
regulacion de precios de transferencia en la Republica Dominicana. Esta norma
definié criterios de vinculacién, métodos de valoracion, obligaciones de
documentacion y facultades de la DGII para realizar ajustes cuando las operaciones

entre partes relacionadas no reflejaran condiciones de mercado.

Posteriormente, la Norma General No. 04-2022 actualizé y reforzé este marco,
incorporando disposiciones mas alineadas con las directrices de la OCDE y con las

mejores practicas internacionales. Entre sus principales aportes destacan:

e Requisitos de documentacion mas detallados.

Enfoque renovado en el analisis funcional.

Mayor vigilancia sobre transacciones con intangibles.

Ajustes mas precisos en operaciones financieras intragrupo.

Incorporacién de disposiciones relacionadas con el reporte pais por pais.

Esta actualizacion normativa ha elevado el estandar técnico de cumplimiento en la
Republica Dominicana, exigiendo a las empresas multinacionales un mayor rigor en
la elaboracién de estudios de precios de transferencia y en la justificacion

econdmica de sus transacciones.

1.4.2. Disposiciones del Cédigo Tributario (Ley 11-92)

El Cdédigo Tributario Dominicano (Ley No. 11-92) establece la autoridad legal que
permite a la DGII ajustar los precios declarados por contribuyentes cuando las
operaciones entre partes relacionadas no se ajustan a condiciones de plena
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competencia. La ley faculta a la administracion tributaria para determinar el valor de
mercado de los bienes, servicios o derechos transferidos entre empresas

vinculadas.

Ademas, el Cdédigo Tributario impone sanciones por incumplimiento, establece la
obligacién de declarar operaciones con partes relacionadas y regula la forma en que
deben realizarse las auditorias fiscales en esta materia. En conjunto, estas
disposiciones otorgan el marco juridico necesario para que la DGIl ejerza su

potestad fiscalizadora.

1.4.3. Requisitos de documentacion y reportes locales

Las empresas que realizan transacciones con partes relacionadas estan obligadas

a presentar un Estudio de Precios de Transferencia. Este estudio debe incluir:
« Una descripcidn detallada de la estructura organizacional.
« El analisis funcional (funciones, activos y riesgos).
e La caracterizacion de las entidades vinculadas.
o La seleccion y aplicacion del método mas apropiado.
o La identificacion de comparables confiables.
o Lajustificacion de los margenes obtenidos.

Adicionalmente, la normativa dominicana contempla el archivo local, el archivo

maestro y el reporte pais por pais, siguiendo los estandares del Plan BEPS.

1.4.4. Sanciones por incumplimiento

El incumplimiento de las normas de precios de transferencia puede generar

importantes consecuencias para las empresas, incluyendo:

« Ajustes fiscales sobre la renta.
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e Recargos e intereses.

« Multas por falta de presentacion del estudio.

e Sanciones por declaraciones falsas o incompletas.
« Riesgos reputacionales.

La severidad del régimen sancionador tiene como finalidad incentivar la

transparencia, precision y cumplimiento oportuno.

1.4.5. Reformas recientes y su impacto regulatorio

Las reformas normativas recientes han tenido un impacto significativo en la gestion

tributaria nacional. Entre los cambios mas relevantes figuran:
« Mayor fiscalizacién de operaciones financieras entre partes relacionadas.
« Revisiones mas profundas del analisis de intangibles.
« Implementacion de herramientas tecnologicas para deteccion de riesgos.
e Incremento en auditorias especializadas de precios de transferencia.

Todo ello ha permitido fortalecer la capacidad institucional de la DGIl y mejorar la

recaudacion fiscal.

1.5. Sujetos y operaciones vinculadas

La normativa de precios de transferencia se aplica a los contribuyentes que
mantienen relaciones de vinculacidon econdémica, financiera o administrativa con
otras entidades. Debido a esta relacion, existe el riesgo de que las transacciones no

se realicen en condiciones de mercado y afecten la base imponible.

46



1.5.1. Definicion de partes relacionadas

Las partes relacionadas pueden definirse como personas fisicas o juridicas que
poseen vinculos de control, administracion o capital suficientes para influir en las
condiciones de una transaccion. La vinculacién puede ser directa o indirecta, y
puede manifestarse a través de participacion accionaria, control de decisiones,

direccion gerencial o dependencia econdmica.

1.5.2. Criterios de vinculacién econémica y de control

La DGII utiliza criterios cualitativos y cuantitativos para determinar la existencia de

vinculacion. Entre ellos se encuentran:
« Participacion accionaria significativa.
e Derechos de voto.
e Influencia en la administracion.
o Dependencia financiera.
e Acuerdos contractuales que impliquen subordinacion o control.

Estos criterios permiten identificar relaciones que podrian influir artificialmente en la

fijacion de precios.

1.5.3. Operaciones sujetas a precios de transferencia
Las operaciones que requieren analisis incluyen:

o Compray venta de bienes.

« Prestacion de servicios.

e Préstamos y financiamientos.

e Cesibn de intangibles.
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o Acuerdos de manufactura, distribucidon o comercializacion.

Todas estas operaciones deben valorarse conforme al principio de plena

competencia.

1.5.4. Determinacion del beneficio atribuible

La determinacién del beneficio atribuible consiste en asignar la utilidad generada
por una transaccion a cada entidad vinculada segun su contribucién real. Esto

requiere analizar:
o Las funciones desempefadas.
e Los activos utilizados.
e Los riesgos asumidos.

Este analisis funcional es esencial para justificar la distribucion econémica dentro

del grupo multinacional.

1.5.5. Casos practicos de vinculacion empresarial
Los ejemplos mas comunes incluyen:
o Empresas dominicanas que importan bienes de su casa matriz.
o Filiales que otorgan préstamos a otras entidades del grupo.
o Transferencias de propiedad intelectual entre empresas vinculadas.

Estos casos permiten aplicar criterios técnicos y evaluar si los precios reflejan

condiciones de mercado.
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CAPITULO Il: CONTEXTO Y APLICACION DE LOS PRECIOS DE
TRANSFERENCIA EN LA REPUBLICA DOMINICANA

2.1. Panorama general del sistema tributario dominicano

El sistema tributario dominicano constituye un componente esencial del
funcionamiento del Estado, ya que a través de este se canalizan los recursos
necesarios para financiar las politicas publicas, garantizar la provision de bienes y
servicios colectivos y promover el desarrollo econdmico y social. Su disefio
responde a principios constitucionales como la legalidad, la equidad, la capacidad
contributiva y la eficiencia recaudatoria, los cuales orientan la actuacion de la

administracion tributaria.

En el contexto actual, el sistema tributario se enfrenta a importantes desafios
derivados de la globalizacién econdmica, la movilidad internacional de capitales y la
creciente complejidad de las operaciones empresariales. Estos factores han
incrementado la necesidad de contar con mecanismos eficaces de control fiscal,
entre los cuales destacan las normas de precios de transferencia, concebidas para
evitar la erosion de la base imponible y el traslado artificial de beneficios hacia

jurisdicciones de baja tributacion.

El sistema tributario dominicano se estructura bajo el marco del Cdédigo Tributario
(Ley 11-92), el cual establece los derechos y obligaciones tanto de los
contribuyentes como de la administracion tributaria. La correcta aplicacion de este
marco legal resulta fundamental para garantizar la seguridad juridica, fomentar el
cumplimiento voluntario y fortalecer la confianza de los agentes econémicos en las

instituciones fiscales del pais.
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2.1.1. Estructura del sistema impositivo

La estructura del sistema impositivo dominicano se caracteriza por la coexistencia
de impuestos directos e indirectos, lo que permite diversificar las fuentes de
recaudacion y reducir la dependencia de un solo tipo de tributo. Los impuestos
directos, como el Impuesto sobre la Renta, gravan de manera directa la capacidad
econdmica de los contribuyentes, mientras que los impuestos indirectos, como el

ITBIS, recaen sobre el consumo de bienes y servicios.

Este esquema mixto busca equilibrar criterios de equidad y eficiencia, aunque en la
practica enfrenta limitaciones asociadas a la informalidad economica y a la
concentracion de la carga tributaria en determinados sectores. En este contexto, las
operaciones entre partes relacionadas adquieren especial relevancia, ya que
pueden ser utilizadas para modificar artificialmente los resultados fiscales mediante

la manipulacién de precios.

La correcta estructuracion del sistema impositivo requiere, por tanto, de
instrumentos normativos y técnicos que permitan identificar y corregir distorsiones
en la determinacion de la base imponible. Las normas de precios de transferencia
se insertan precisamente como un mecanismo de control que contribuye a preservar

la integridad del sistema tributario y la equidad horizontal entre contribuyentes.

2.1.2. Principales impuestos administrados por la DGII

La Direccion General de Impuestos Internos administra los principales tributos
internos del pais, desempenando un rol central en la recaudacion y fiscalizacion de
los ingresos fiscales. Entre los impuestos mas relevantes se encuentran el Impuesto
sobre la Renta, el ITBIS, el Impuesto Selectivo al Consumo y el Impuesto a la

Propiedad Inmobiliaria, cada uno con caracteristicas y objetivos especificos.

El Impuesto sobre la Renta reviste especial importancia en el ambito de los precios
de transferencia, dado que las operaciones entre partes vinculadas pueden incidir
directamente en la determinacion de la renta neta imponible. Por esta razén, la DGII
ha desarrollado normas especificas que regulan la valoracion de dichas
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operaciones, con el objetivo de asegurar que los ingresos declarados reflejen la

realidad econdmica de las transacciones.

Adicionalmente, la DGII es responsable de aplicar normas generales, reglamentos
y disposiciones administrativas que complementan el marco legal tributario. Estas
normas permiten adaptar la legislacion a los cambios en el entorno econémico y
fortalecer la capacidad de fiscalizacion frente a estructuras empresariales cada vez

mas complejas.

2.1.3. Reformas tributarias recientes

En los ultimos anos, la Republica Dominicana ha implementado diversas reformas
tributarias orientadas a modernizar el sistema fiscal y fortalecer la capacidad de
control de la administracion tributaria. Estas reformas han tenido como ejes
principales la ampliacion de la base tributaria, la mejora de la transparencia y la

adopcidén de estandares internacionales en materia de fiscalidad.

En el ambito de los precios de transferencia, las reformas han buscado reforzar los
mecanismos de fiscalizacién de las operaciones internacionales, incorporando
obligaciones documentales mas estrictas y promoviendo el intercambio de
informacion con otras jurisdicciones. Estas medidas responden a los compromisos
asumidos por el pais en el marco de iniciativas internacionales contra la evasién y

la elusion fiscal.

El impacto de estas reformas se refleja en un mayor nivel de exigencia para los
contribuyentes que realizan operaciones con partes relacionadas, quienes deben
contar con estudios técnicos que respalden la razonabilidad de sus precios y

margenes de rentabilidad.
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2.1.4. Retos en la administracion tributaria

A pesar de los avances normativos e institucionales, la administracion tributaria
dominicana enfrenta retos significativos que limitan la efectividad del control fiscal.
Entre estos desafios se destacan la alta informalidad econdmica, la limitada cultura

tributaria y la escasez de recursos técnicos especializados.

En materia de precios de transferencia, uno de los principales retos radica en la
obtencién de informacion confiable y comparable que permita evaluar la
razonabilidad de las operaciones entre partes vinculadas. La complejidad de los
analisis econdémicos y financieros exige personal altamente capacitado y acceso a

bases de datos especializadas.

La diversidad de sectores econdmicos y modelos de negocio incrementa la dificultad
de aplicar criterios uniformes de fiscalizacion, lo que obliga a la administracion
tributaria a adoptar un enfoque basado en riesgos y en la priorizacion de casos de

mayor impacto fiscal.

2.1.5. Rol de la politica fiscal en la economia nacional

La politica fiscal desempefa un papel fundamental en la estabilidad
macroecondmica y en la promocion del desarrollo sostenible. A través de la
recaudacion tributaria, el Estado puede financiar inversiones en infraestructura,
educacion, salud y programas sociales, contribuyendo a la reduccién de las

desigualdades econdmicas.

En este contexto, una adecuada aplicacion de las normas de precios de
transferencia resulta clave para garantizar que las empresas multinacionales
contribuyan de manera justa al financiamiento del gasto publico. La correcta
asignacion de beneficios entre jurisdicciones permite evitar practicas de

planificacion fiscal agresiva que erosionan la base imponible nacional.
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De igual forma, una politica fiscal transparente y coherente fortalece la confianza de
los inversionistas y mejora la percepcion del pais como un destino atractivo para la

inversion extranjera directa.

2.2. Funciones de la DGIl en materia de fiscalizacion

La Direccién General de Impuestos Internos (DGIl) desempefia un rol fundamental
dentro del sistema tributario dominicano, al ser la entidad responsable de garantizar
el cumplimiento de las obligaciones fiscales por parte de los contribuyentes. Su
funcion de fiscalizacion resulta especialmente relevante en el ambito de los precios
de transferencia, debido a la complejidad técnica y al alto riesgo fiscal que

representan las operaciones entre partes vinculadas.

En este contexto, la DGII actua no solo como ente recaudador, sino también como
organismo de control y prevencién, orientado a detectar practicas de subvaloracion
o sobrevaloracion de operaciones que puedan afectar la correcta determinacion del
Impuesto sobre la Renta. La fiscalizacion en precios de transferencia busca
asegurar que las transacciones reflejen la realidad economica y se ajusten al

principio de plena competencia.

La labor de fiscalizacion contribuye a fortalecer la equidad tributaria, evitando que
determinados contribuyentes obtengan ventajas fiscales indebidas frente a otros
que cumplen correctamente con la normativa. De esta manera, la DGIl promueve

un entorno de mayor transparencia y justicia fiscal.

2.2.1. Atribuciones legales de la DGII

Las atribuciones legales de la DGII se encuentran establecidas principalmente en el
Cddigo Tributario (Ley 11-92), el cual le otorga amplias facultades para requerir
informacion, verificar declaraciones y realizar auditorias fiscales. Estas
competencias son esenciales para la correcta aplicacion de las normas de precios

de transferencia y para la deteccion de posibles incumplimientos.
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En el ejercicio de sus funciones, la DGIl puede solicitar a los contribuyentes
documentacion contable, financiera y contractual relacionada con sus operaciones
intercompania. Esta facultad resulta clave para evaluar si los precios pactados entre
partes relacionadas se ajustan a las condiciones de mercado y reflejan

adecuadamente las funciones, activos y riesgos asumidos.

Ademas, la administracion tributaria tiene la potestad de efectuar ajustes fiscales
cuando identifica diferencias significativas entre los precios declarados y los
valores que habrian sido pactados entre partes independientes. Dichos ajustes
tienen como finalidad corregir distorsiones en la base imponible y garantizar la

correcta recaudacion del Impuesto sobre la Renta.

2.2.2. Procedimientos de fiscalizaciéon en precios de transferencia

El procedimiento de fiscalizacion en materia de precios de transferencia se inicia
generalmente con la revisidon de la documentacion presentada por el contribuyente,
en particular el Informe de Precios de Transferencia y la Declaracion Informativa de
Operaciones entre Partes Relacionadas. Esta etapa preliminar permite a la DGII
identificar areas de riesgo y priorizar los casos que requieren un analisis mas

profundo.

Posteriormente, la administracion tributaria puede requerir informacion adicional,
como contratos intercompania, politicas internas de precios, estudios de mercado y
estados financieros segmentados. Estos documentos permiten evaluar la
consistencia entre las operaciones realizadas y la informacion declarada por el

contribuyente.

En casos mas complejos, la DGII puede realizar entrevistas con el personal clave
de la empresa y llevar a cabo andlisis econdmicos detallados, con el objetivo de
determinar si las operaciones cumplen con el principio de plena competencia. Este
proceso concluye con la emisiéon de un informe de fiscalizacion, en el cual se

detallan los hallazgos y, de ser necesario, los ajustes fiscales correspondientes.
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2.2.3. Métodos y herramientas de verificacion

Para verificar la razonabilidad de los precios declarados, la DGII utiliza los métodos
de valoracion reconocidos por las directrices de la OCDE y adoptados en la
normativa dominicana. Estos métodos permiten comparar las operaciones entre
partes relacionadas con transacciones similares realizadas entre empresas

independientes en condiciones de mercado.

El uso de herramientas de analisis financiero y bases de datos internacionales
constituye un apoyo fundamental para la administracion tributaria, especialmente
ante la limitada disponibilidad de informacion local. Estas herramientas facilitan la
identificacion de comparables y el calculo de margenes de rentabilidad de

referencia.

No obstante, la aplicacion de estos métodos requiere un alto nivel de especializacion
técnica, ya que implica la interpretacion de informacion financiera compleja y la
realizacion de ajustes de comparabilidad. Por esta razoén, la capacitacién continua
del personal de la DGIl resulta indispensable para garantizar la calidad vy

consistencia de los procesos de fiscalizacion.

2.2.4. Sanciones y medidas correctivas

El marco normativo dominicano contempla un régimen de sanciones aplicable a los
contribuyentes que incumplen con sus obligaciones en materia de precios de
transferencia. Estas sanciones pueden derivarse tanto de la omision en la
presentacion de la documentacion requerida como de la inexactitud de la

informacion suministrada.
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Entre las medidas correctivas mas relevantes se encuentran los ajustes de oficio
realizados por la DGII, los cuales pueden incrementar la base imponible del
Impuesto sobre la Renta y generar recargos e intereses. Estas acciones buscan
desincentivar practicas de evasion fiscal y promover el cumplimiento voluntario de

la normativa.

La aplicacion de sanciones tiene un efecto disuasivo, al enviar un mensaje claro al
sector empresarial sobre la importancia de cumplir con las normas de precios de

transferencia y de mantener una adecuada documentacion de respaldo.

2.2.5. Casos relevantes de fiscalizacion en Republica Dominicana

En los ultimos afios, la Direccidon General de Impuestos Internos (DGIl) ha
intensificado sus acciones de fiscalizacion en materia de precios de transferencia,
identificando diversos casos relevantes en sectores estratégicos de la economia
dominicana, tales como la manufactura, el comercio, las industrias extractivas y los
servicios. Estos sectores se caracterizan por una alta participacion de capital
extranjero y por la realizacién frecuente de operaciones intercompania, lo que
incrementa el riesgo de practicas orientadas a la erosion de la base imponible del

Impuesto sobre la Renta.

Los casos detectados por la DGIlI han puesto de manifiesto la utilizaciéon de
estructuras empresariales complejas, en las cuales las empresas locales mantienen
relaciones comerciales con matrices o filiales ubicadas en el exterior. En muchos de
estos casos, se ha evidenciado la fijacidon de precios de transferencia que no reflejan
condiciones de mercado, ya sea mediante la subvaloracién de ingresos, la
sobrevaloracion de costos o el pago de regalias, servicios técnicos y administrativos
sin un adecuado sustento econdmico. Estas practicas tienen como efecto principal
la reduccion artificial de la renta gravable en la Republica Dominicana y el traslado

de utilidades hacia jurisdicciones con menor carga tributaria.

En el sector manufacturero, por ejemplo, la fiscalizacion ha revelado operaciones

de importacion de materias primas y bienes intermedios a precios superiores a los
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de mercado, lo que incrementa los costos deducibles y reduce la base imponible.
De manera similar, en el sector comercial se han identificado casos de
subvaloracion en la venta de bienes a empresas vinculadas en el exterior, asi como
el uso de intermediarios relacionados para canalizar utilidades fuera del pais. En las
industrias extractivas, los principales riesgos se han asociado a la valoracion de los
recursos naturales, los contratos de suministro y los acuerdos de servicios

especializados con empresas del mismo grupo econémico.

El analisis de estos casos ha permitido a la administracién tributaria fortalecer sus
criterios de fiscalizacidon y perfeccionar sus metodologias de analisis econémico y
financiero. A partir de la experiencia acumulada, la DGII ha mejorado la identificacion
de indicadores de riesgo, tales como margenes de rentabilidad inusualmente bajos,
operaciones recurrentes con partes vinculadas y estructuras de costos que no se
corresponden con la realidad del mercado local. Estos avances han contribuido a
una fiscalizacion mas focalizada y eficiente, basada en un enfoque de gestion de

riesgos.

Los casos relevantes de fiscalizacién han servido como base para el desarrollo de
mejores practicas administrativas y para la capacitacion continua del personal
técnico de la DGIIl. El estudio detallado de situaciones reales ha permitido
profundizar en la aplicacion de los métodos de precios de transferencia, en la
seleccion de comparables adecuados y en la realizacion de ajustes de
comparabilidad que reflejen con mayor precision las condiciones econdémicas de las
transacciones analizadas. De esta forma, la experiencia practica se ha convertido
en un insumo clave para el fortalecimiento institucional de la administraciéon

tributaria.

Desde la perspectiva de los contribuyentes, estos procesos de fiscalizacion han
tenido un efecto significativo en la percepcion del riesgo fiscal asociado al
incumplimiento de la normativa de precios de transferencia. La existencia de casos
concretos, aun cuando se presenten de manera general y sin revelar informacion
confidencial, contribuye a sensibilizar a las empresas sobre la importancia de contar

con estudios técnicos sélidos y politicas internas bien documentadas. En este
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sentido, la fiscalizacion actiua no solo como un mecanismo de control, sino también

como una herramienta preventiva que promueve el cumplimiento voluntario.

La divulgacién de experiencias generales por parte de la DGII, respetando siempre
el principio de confidencialidad tributaria, cumple un rol pedagodgico dentro del
sistema fiscal. Al comunicar de manera agregada los principales hallazgos y riesgos
identificados, la administracion tributaria fomenta una mayor conciencia tributaria en
el sector empresarial y refuerza la idea de que las operaciones intercompafia estan
sujetas a un escrutinio riguroso. Esto incentiva a las empresas a revisar sus
estructuras, ajustar sus politicas de precios de transferencia y adoptar practicas mas

transparentes y alineadas con el principio de plena competencia.

2.3. Implementacién de las normas de precios de transferencia

La implementacién de las normas de precios de transferencia en la Republica
Dominicana representa un avance significativo en el fortalecimiento del control fiscal
sobre las operaciones realizadas entre partes vinculadas. La adopcién de la Norma
General 04-2011 marco un punto de inflexion en la politica tributaria nacional, al
establecer criterios técnicos claros para la valoracibn de transacciones

intercompainia.

Este proceso de implementacion ha requerido un esfuerzo conjunto tanto de la
administracién tributaria como de los contribuyentes, quienes han debido adaptar
sus practicas contables y fiscales a los nuevos requerimientos. La correcta
aplicacién de estas normas contribuye a garantizar que los resultados financieros
declarados reflejen la realidad econdmica de las operaciones, evitando distorsiones

en la base imponible del Impuesto sobre la Renta.

La implementacion de estas disposiciones fortalece la posicion del pais frente a los
estandares internacionales, al alinearse con las directrices de la OCDE y con las
recomendaciones de organismos multilaterales en materia de transparencia fiscal y

lucha contra la evasion.
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2.3.1. Alcance de la Norma General 04-2011

La Norma General 04-2011 tiene un alcance amplio, aplicable a todas las personas
fisicas y juridicas residentes en la Republica Dominicana que realicen operaciones
con partes relacionadas, ya sea dentro del territorio nacional o con entidades
ubicadas en el extranjero. Esta amplitud responde a la necesidad de cubrir la
diversidad de estructuras empresariales existentes en un contexto de creciente

internacionalizacion.

El objetivo principal de la norma es asegurar que las transacciones entre partes
vinculadas se realicen a valores de mercado, conforme al principio de plena
competencia. Para ello, se establecen lineamientos sobre el analisis funcional, la
seleccion del método mas apropiado y la elaboracidon de estudios técnicos de

comparabilidad.

El cumplimiento de la Norma General 04-2011 no solo implica una obligacion formal,
sino también un compromiso sustantivo de los contribuyentes con la transparencia

y la correcta determinacion de sus obligaciones fiscales.

2.3.2. Obligaciones de documentacién local (Informe Local y Maestro)

Uno de los pilares fundamentales de la normativa de precios de transferencia es la
obligacion de documentacion, la cual permite a la administracion tributaria evaluar
la razonabilidad de las operaciones intercompania. El Informe Local constituye el
documento principal, en el que se describen detalladamente las transacciones
realizadas, las funciones desempenadas, los activos utilizados y los riesgos

asumidos por las partes involucradas.

Por su parte, el Informe Maestro ofrece una visién global del grupo multinacional,
incluyendo su estructura organizacional, las politicas de precios de transferencia y
la distribucion de funciones y beneficios entre las distintas entidades del grupo. Este
enfoque integral facilita la identificacién de posibles esquemas de planificacion fiscal

agresiva.
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La elaboracion adecuada de estos informes requiere un alto nivel de coordinacion
interna y el uso de informacion financiera confiable, 1o que representa un reto
significativo para muchas empresas, especialmente para aquellas con recursos

limitados.

2.3.3. Declaracion informativa de operaciones intercompaiiia

La Declaracién Informativa de Operaciones entre Partes Relacionadas constituye
una herramienta clave para la DGII en la identificacion temprana de riesgos fiscales.
A través de este mecanismo, los contribuyentes reportan de manera sistematica las

operaciones realizadas con entidades vinculadas durante el periodo fiscal.

Esta declaracion permite a la administracion tributaria realizar cruces de informacion
y analisis preliminares que facilitan la seleccibn de casos para fiscalizacion.
Asimismo, contribuye a mejorar la calidad de la informacion disponible y a fortalecer

la transparencia del sistema tributario.

El correcto llenado y presentacion oportuna de esta declaracion es fundamental
para evitar sanciones y para demostrar el cumplimiento de las obligaciones formales

establecidas en la normativa vigente.

2.3.4. Procedimientos de revision y ajustes

Cuando la DGII identifica inconsistencias en los precios declarados, puede iniciar
un procedimiento de revisibn que involucra un analisis detallado de Ia
documentacion presentada por el contribuyente. Este proceso busca determinar si
las operaciones cumplen con el principio de plena competencia y si los métodos

utilizados son los mas apropiados.

En caso de que el contribuyente no logre justificar adecuadamente sus precios, la
administracién tributaria procede a efectuar los ajustes fiscales correspondientes.
Estos ajustes pueden tener un impacto significativo en la base imponible y en el
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monto del impuesto a pagar, por lo que representan un riesgo fiscal importante para

las empresas.

La existencia de procedimientos claros y transparentes de revision y ajuste
contribuye a fortalecer la seguridad juridica y a fomentar una relacion mas

equilibrada entre la administracion tributaria y los contribuyentes.

2.3.5. Desafios en la aplicacion practica

A pesar de los avances normativos, la aplicacion practica de las normas de precios
de transferencia enfrenta diversos desafios. Entre ellos se destacan la complejidad
técnica de los analisis econdémicos, la falta de bases de datos locales de
comparables y la necesidad de capacitacion constante tanto en el sector publico

como en el privado.

Muchas empresas, en particular las pequefas y medianas, carecen de politicas
internas de precios de transferencia claramente definidas, lo que dificulta el
cumplimiento eficiente de la normativa. Esta situacion genera riesgos fiscales y

aumenta la probabilidad de ajustes por parte de la administracién tributaria.

Superar estos desafios requiere un enfoque integral que combine fortalecimiento

institucional, capacitacidn técnica y cooperacion entre el sector publico y privado.

2.4. Comparativa regional y mejores practicas

El andlisis comparativo de las regulaciones de precios de transferencia en América
Latina permite identificar buenas practicas y areas de mejora para la Republica
Dominicana. En general, los paises de la region han avanzado hacia la adopcion de
estandares internacionales, aunque con distintos niveles de madurez normativa y

capacidad de fiscalizacion.
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La comparacidn regional resulta util para evaluar la efectividad de las politicas
nacionales y para identificar estrategias que permitan fortalecer el control fiscal sin

afectar negativamente la competitividad econdémica.

2.4.1. Experiencias de México y Colombia

México y Colombia se destacan como referentes regionales en la implementacion
de normas de precios de transferencia. Ambos paises han desarrollado marcos
normativos robustos, alineados con las directrices de la OCDE, y cuentan con una

amplia experiencia en la fiscalizacién de operaciones intercompafiia.

La exigencia de documentacion detallada y la aplicacién rigurosa de sanciones han
contribuido a elevar el nivel de cumplimiento en estos paises. Estas experiencias
ofrecen valiosas lecciones para la Republica Dominicana, especialmente en lo

relativo al fortalecimiento institucional y la capacitacion técnica.

2.4.2. Politicas de precios de transferencia en Centroamérica

En Centroamérica, la adopcién de normas de precios de transferencia ha sido
progresiva, con avances significativos en paises como Costa Rica, Guatemala y El
Salvador. Aunque el nivel de fiscalizacion varia entre paises, existe un esfuerzo

regional por armonizar las regulaciones y promover la transparencia fiscal.

Estas politicas buscan reducir la evasion y mejorar la cooperacion regional, lo que
resulta especialmente relevante en una zona -caracterizada por una alta

interconexién econémica y comercial.

2.4.3. Nivel de cumplimiento y madurez normativa

La Republica Dominicana se encuentra en una etapa intermedia de madurez

normativa en materia de precios de transferencia. Si bien ha logrado avances
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importantes, aun enfrenta limitaciones en términos de capacidad técnica y acceso

a informacién comparativa.

No obstante, el fortalecimiento progresivo de la DGII y la adopcidén de estandares
internacionales han permitido mejorar el nivel de cumplimiento y sentar las bases

para una aplicacion mas efectiva de la normativa.

2.4.4. Adaptacion dominicana a estandares internacionales

La adaptacion del marco normativo dominicano a los estandares internacionales
refleja el compromiso del pais con la transparencia fiscal y la cooperacion
internacional. La participacién en iniciativas de intercambio de informacion y

asistencia técnica ha contribuido a mejorar la calidad de la fiscalizacion.

Estas acciones fortalecen la credibilidad del sistema tributario y facilitan la
integracion del pais en la economia global, al reducir los riesgos de practicas

fiscales perjudiciales.

2.4.5. Recomendaciones para la mejora de la regulacion local

Para continuar fortaleciendo la regulaciéon de precios de transferencia, se
recomienda invertir en capacitacion técnica, desarrollar bases de datos locales de
comparables y simplificar los procesos de cumplimiento para las empresas de

menor tamano.

Resulta clave fomentar una cultura de cumplimiento voluntario y promover el dialogo
entre la administracion tributaria y el sector privado, con el objetivo de mejorar la

eficacia del sistema fiscal.
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2.5. Retos y oportunidades en el contexto dominicano

La aplicacién de las normas de precios de transferencia plantea importantes retos,
pero también ofrece oportunidades para modernizar el sistema tributario
dominicano. Una regulacion efectiva puede contribuir a mejorar la equidad fiscal y

a fortalecer la recaudacion sin desincentivar la inversion.

2.5.1. Brechas en la capacitacién técnica

La capacitacion técnica constituye uno de los principales desafios para la correcta
aplicacion de las normas de precios de transferencia. Tanto la administraciéon
tributaria como los asesores fiscales requieren conocimientos especializados en

economia, finanzas y derecho tributario internacional.

El fortalecimiento de estas capacidades resulta indispensable para garantizar

analisis de calidad y decisiones fiscales bien fundamentadas.

2.5.2. Limitaciones en el acceso a informacion comparativa

La escasez de informacion comparativa local limita la precision de los analisis de
precios de transferencia. Esta situacion obliga a recurrir a bases de datos

internacionales, que no siempre reflejan las condiciones del mercado dominicano.

Superar esta limitacion requiere esfuerzos coordinados para desarrollar fuentes de

informacion mas representativas del contexto nacional.

2.5.3. Impacto de la globalizacién econémica

La globalizacion ha incrementado la complejidad de las operaciones empresariales,
generando nuevos desafios para la fiscalizacién. Los modelos de negocio digitales
y las cadenas de valor globales requieren enfoques mas sofisticados de control

tributario.
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En este escenario, la cooperacién internacional y la actualizacién constante del

marco normativo resultan fundamentales.

2.5.4. Incentivos a la inversion extranjera

Una regulacion clara y predecible en materia de precios de transferencia puede
constituir un incentivo para la inversion extranjera. Los inversionistas valoran la
seguridad juridica y la transparencia como elementos clave en la toma de

decisiones.

Por ello, el fortalecimiento del marco normativo puede contribuir al desarrollo

economico y a la atraccidn de capitales.

2.5.5. Proyeccion futura del control fiscal

La proyeccion futura del control fiscal en la Republica Dominicana se encuentra
estrechamente vinculada al proceso de modernizacion institucional de la Direccion
General de Impuestos Internos (DGlII) y a la incorporacion progresiva de tecnologias
avanzadas en los procesos de fiscalizacion. En un contexto caracterizado por la
globalizacion econdmica, la digitalizacion de los negocios y la creciente complejidad
de las operaciones empresariales resulta indispensable que la administracion
tributaria adopte herramientas innovadoras que le permitan fortalecer su capacidad

de control y adaptacion.

En este sentido, el uso de tecnologias de analisis de grandes volumenes de datos
(big data) representa una oportunidad significativa para mejorar la deteccion de
riesgos fiscales y optimizar la seleccién de contribuyentes sujetos a fiscalizacion. A
través del procesamiento y cruce de informacién proveniente de diversas fuentes,
la DGII podra identificar patrones atipicos, inconsistencias en la informacion
declarada y comportamientos que sugieran posibles practicas de evasion o elusiéon

fiscal, incluyendo aquellas relacionadas con precios de transferencia.
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La automatizacién de los procesos de fiscalizacion permitira reducir la carga
operativa y mejorar la eficiencia administrativa, al estandarizar procedimientos,
agilizar la revision de declaraciones y fortalecer los mecanismos de control
preventivo. La implementaciéon de sistemas automatizados facilita una supervision
continua del cumplimiento tributario, disminuye la discrecionalidad en los procesos
de auditoria y contribuye a una mayor transparencia en la actuacion de la

administracion tributaria.

La incorporacion de estas tecnologias también exige una inversion sostenida en
capacitacion y desarrollo del capital humano. El personal técnico de la DGII debera
contar con competencias especializadas en analisis de datos, economia digital y
fiscalidad internacional, a fin de interpretar adecuadamente la informacién generada
por los sistemas tecnolégicos y tomar decisiones fundamentadas. De esta manera,
la tecnologia se convierte en un complemento del criterio técnico, y no en un

sustituto del analisis profesional.

En el ambito de los precios de transferencia, la proyeccion futura del control fiscal
apunta hacia un enfoque mas preventivo y basado en riesgos, alineado con las
mejores practicas internacionales promovidas por la OCDE. Esto permitira anticipar
posibles contingencias fiscales, fomentar el cumplimiento voluntario por parte de los
contribuyentes y fortalecer la seguridad juridica. En conjunto, estos avances
contribuiran a consolidar un sistema tributario mas justo, eficiente y transparente,
capaz de responder a los desafios de un entorno econémico cada vez mas dinamico

y globalizado.
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CAPITULO Ill: ANALISIS
3.1. Analisis de la situacion actual

El andlisis de la situacion actual del régimen de precios de transferencia en la
Republica Dominicana evidencia una evolucion normativa significativa desde la
promulgacion de la Norma General 04-2011. Esta disposicion representé un paso
decisivo hacia la regulacion de las operaciones entre partes vinculadas, alineando
el sistema tributario dominicano con los principios de plena competencia promovidos
por la Organizacion para la Cooperacién y el Desarrollo Econémicos (OCDE). No
obstante, la brecha entre el marco normativo y su aplicacion practica continua

siendo un desafio relevante para la administracion tributaria y los contribuyentes.

En términos generales, la implementacion de la normativa ha permitido establecer
obligaciones claras en cuanto a documentacion, métodos de valoracion y
presentacion de informacion. Sin embargo, persisten debilidades estructurales
relacionadas con el nivel de cumplimiento efectivo, la limitada capacidad de
fiscalizacion especializada y la escasa disponibilidad de informacién comparativa
adaptada a la realidad econdmica local. Estas limitaciones afectan la eficacia del
control fiscal y reducen el impacto potencial de la normativa sobre la recaudacién

tributaria.

El entorno econdmico globalizado ha incrementado la complejidad de las
operaciones empresariales, especialmente en grupos multinacionales que operan
en multiples jurisdicciones. Este contexto exige una aplicacion mas sofisticada de
las normas de precios de transferencia y una mayor coordinacion entre la DGIl y los
contribuyentes, a fin de garantizar que las transacciones reflejen adecuadamente el

valor econémico generado en el pais.

3.1.1. Cumplimiento de las obligaciones por parte de las empresas

El cumplimiento de las obligaciones en materia de precios de transferencia por parte
de las empresas dominicanas ha mostrado avances graduales, aunque aun
presenta importantes deficiencias. Si bien se ha incrementado la presentacion de la
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Declaracion Informativa de Operaciones entre Partes Relacionadas (DIOR), en
muchos casos esta se presenta de forma incompleta o sin el debido respaldo técnico

exigido por la normativa vigente.

Una practica recurrente identificada es la presentacion de la DIOR sin el
correspondiente estudio técnico de precios de transferencia, lo que limita la
capacidad de la DGIl para evaluar la razonabilidad de las operaciones
intercompania. Esta situacién suele estar asociada al desconocimiento de los
requerimientos formales, a interpretaciones errébneas de la normativa o a la

percepcion de que la probabilidad de fiscalizacion es reducida.

Adicionalmente, algunas empresas elaboran estudios de precios de transferencia
con un enfoque meramente formal, sin un analisis econémico profundo que refleje
las funciones, activos y riesgos asumidos. Este tipo de cumplimiento aparente no
solo incrementa el riesgo de ajustes fiscales, sino que también debilita el objetivo
fundamental de la normativa, que es garantizar una correcta asignacion de la base

imponible.

3.1.2. Nivel de fiscalizacion de la DGII

La Direccion General de Impuestos Internos ha realizado esfuerzos importantes
para fortalecer su capacidad fiscalizadora en materia de precios de transferencia.
Entre estos avances se destacan la creacion de unidades especializadas, la
capacitacion técnica del personal y la incorporacion de herramientas tecnoldgicas

orientadas al analisis de riesgos fiscales.

No obstante, el numero de auditorias especificas en precios de transferencia
continua siendo limitado en relacion con el universo de contribuyentes obligados.
Esta situacién se explica, en gran medida, por la alta complejidad técnica de los
analisis requeridos y por la carga administrativa que implican estos procesos de

fiscalizacion.

A pesar de estas limitaciones, la DGII ha llevado a cabo fiscalizaciones relevantes
en sectores estratégicos como telecomunicaciones, energia, manufactura y
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comercio internacional. Estos casos han permitido identificar esquemas de
planificacion fiscal agresiva y han contribuido a fortalecer los criterios internos de

seleccion de riesgos.

3.1.3. Efectos de la normativa en la recaudacion fiscal

La normativa de precios de transferencia ha tenido un impacto positivo, aunque
progresivo, en la recaudacion fiscal de la Republica Dominicana. Su principal
contribucién radica en la prevencion de la erosion de la base imponible del Impuesto
sobre la Renta, especialmente en operaciones transfronterizas entre partes

vinculadas.

Si bien el impacto cuantitativo directo aun no ha sido plenamente medido, la DGII
ha logrado mejorar la transparencia tributaria y reducir practicas como la
subvaluacion de ingresos, la sobrevaloracion de costos y el uso indebido de pagos
por servicios intragrupo. Estos efectos indirectos fortalecen la equidad del sistema

tributario y mejoran la percepcién de justicia fiscal.

Ademas, la existencia de un marco normativo claro actia como un mecanismo
disuasivo frente a conductas evasivas, incentivando a los contribuyentes a adoptar
politicas de precios de transferencia mas alineadas con el principio de plena

competencia.

3.1.4. Comparacion con el entorno regional

En comparacién con otros paises de América Latina, la Republica Dominicana se
ubica en una posicién intermedia en cuanto al desarrollo y aplicacion de las normas
de precios de transferencia. Paises como México, Colombia y Chile cuentan con
marcos normativos mas consolidados, una mayor experiencia fiscalizadora y
mecanismos avanzados como los Acuerdos de Precios Anticipados y el Reporte

Pais por Pais.
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Por otro lado, varias naciones centroamericanas presentan niveles de madurez
normativa similares o inferiores, enfrentando retos comunes relacionados con la
falta de informacion comparativa y la limitada capacidad técnica. En este contexto,
la Republica Dominicana ha mostrado avances sostenidos hacia la armonizacion
regional y la adopcion de buenas practicas internacionales, en consonancia con las
recomendaciones de la OCDE (2022).

3.1.5. Opinién de expertos y actores del sector

La opinién de expertos tributarios, contadores y asesores fiscales coincide en que
la normativa dominicana en materia de precios de transferencia constituye un
avance significativo en el fortalecimiento del sistema tributario. No obstante, sefalan
la necesidad de realizar ajustes técnicos y actualizaciones periddicas que permitan

adaptarse a los cambios en el entorno econdmico internacional.

Entre las principales observaciones se destacan la necesidad de mejorar el acceso
a bases de datos comparables, fortalecer la capacitacién técnica y emitir guias
interpretativas mas claras por parte de la DGII. Desde la perspectiva del sector
empresarial, se reconoce un enfoque mas colaborativo por parte de la
administracioén tributaria en los ultimos anos, lo cual ha favorecido el dialogo y el

cumplimiento voluntario.

3.2. Identificacion de los principales factores que afectan el cumplimiento

El cumplimiento de las normas de precios de transferencia en la Republica
Dominicana se ve influenciado por una combinacion de factores internos y externos
que condicionan el comportamiento de los contribuyentes. Estos factores no solo
estan relacionados con el conocimiento técnico de la normativa, sino también con
aspectos estructurales del sistema tributario, la disponibilidad de informacion

econdmica y la percepcion del riesgo fiscal por parte de las empresas.
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Desde una perspectiva integral, el nivel de cumplimiento depende del grado de
madurez institucional, de la capacidad de fiscalizacion de la administracion tributaria
y del costo-beneficio percibido por los contribuyentes al momento de decidir si
cumplen de manera completa, parcial o deficiente con sus obligaciones. En el caso
dominicano, estos elementos interactuan de forma compleja, generando brechas

significativas entre la normativa vigente y su aplicacion practica.

El entorno econdmico y empresarial influye directamente en el cumplimiento,
especialmente en sectores con alta exposicion internacional y estructuras
corporativas complejas. En estos casos, la aplicacion de los precios de transferencia
requiere un esfuerzo técnico considerable, lo que puede convertirse en una barrera

para empresas con recursos limitados o sin asesoria especializada.

3.2.1. Desconocimiento o falta de asesoria especializada

Uno de los principales factores que afectan el cumplimiento de las normas de
precios de transferencia es el desconocimiento técnico por parte de los
contribuyentes. A pesar de que la normativa se encuentra vigente desde hace mas
de una década, muchas empresas, especialmente las pequefias y medianas, no
comprenden plenamente el alcance de sus obligaciones ni la importancia de
elaborar un estudio técnico que respalde las operaciones realizadas con partes

vinculadas.

Esta falta de conocimiento se traduce en errores frecuentes, como la omision del
analisis funcional, la seleccion inadecuada de métodos de valoracion o la ausencia
de documentacion de respaldo. En numerosos casos, las empresas consideran que
la presentacion de la Declaracion Informativa de Operaciones entre Partes
Relacionadas es suficiente para cumplir con la normativa, sin reconocer la

obligatoriedad del informe técnico cuando asi lo exige la DGII.

La carencia de asesores especializados en precios de transferencia agrava esta
situacion. Dado que se trata de una materia altamente técnica, que combina

elementos de contabilidad, economia y derecho tributario internacional, no todos los
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profesionales contables cuentan con la formacion necesaria para brindar una
asesoria adecuada. Esto incrementa el riesgo de incumplimiento involuntario y

expone a las empresas a posibles ajustes fiscales y sanciones.

3.2.2. Complejidad de los métodos de valoracion

La complejidad inherente a los métodos de valoracién de precios de transferencia
constituye otro factor determinante en el nivel de cumplimiento. Los métodos
aprobados por la Organizacion para la Cooperacién y el Desarrollo Econdmicos y
adoptados por la normativa dominicana requieren analisis econdmicos y financieros
detallados, asi como un conocimiento profundo de las operaciones y del sector

economico en el que opera la empresa.

La correcta aplicacion de estos métodos implica la identificacion de transacciones
comparables, la realizacidn de ajustes de comparabilidad y la interpretacion de
indicadores financieros, lo que demanda tiempo, recursos y experiencia técnica.
Para muchas empresas, especialmente aquellas que no forman parte de grandes

grupos multinacionales, este proceso resulta complejo y costoso.

Como consecuencia, algunas empresas optan por aplicar métodos de forma
incorrecta o simplificada, lo que afecta la calidad del analisis y debilita la defensa
técnica ante una eventual fiscalizacién. Esta situacion evidencia la necesidad de
fortalecer la capacitacion y simplificar, en la medida de lo posible, los procesos de

documentacion sin comprometer el rigor técnico exigido por la normativa.

3.2.3. Falta de bases de datos comparables locales

La ausencia de bases de datos comparables locales representa una de las
principales limitaciones estructurales para la correcta aplicacion de los precios de
transferencia en la Republica Dominicana. Tanto los contribuyentes como la

administraciéon tributaria dependen, en gran medida, de informacién financiera
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proveniente de mercados extranjeros, la cual no siempre refleja las condiciones

economicas, regulatorias y competitivas del entorno local.

El uso de comparables internacionales puede generar distorsiones en los resultados
del analisis, ya que factores como el tamafo del mercado, el nivel de desarrollo
econdmico, los costos operativos y los riesgos asumidos difieren significativamente
entre paises. Esto dificulta la determinacion de rangos de plena competencia que

sean verdaderamente representativos de la realidad dominicana.

Esta limitacion afecta directamente la seguridad juridica, ya que incrementa la
probabilidad de discrepancias entre los criterios utilizados por los contribuyentes y
los aplicados por la DGII durante un proceso de fiscalizacion. La creacion de bases
de datos regionales o locales, en colaboracidn con organismos internacionales,
podria contribuir significativamente a mejorar la calidad de los analisis y reducir los

conflictos fiscales.

3.2.4. Costo de cumplimiento para las empresas

El costo asociado al cumplimiento de las normas de precios de transferencia
constituye un factor relevante que influye en el comportamiento de los
contribuyentes. La elaboracion de estudios técnicos, la contratacion de asesores
especializados y la recopilacion de informacion financiera detallada implican un
gasto significativo, especialmente para empresas medianas que operan con

margenes ajustados.

Este costo puede generar una percepcidon negativa de la normativa, particularmente
cuando las empresas consideran que el riesgo de fiscalizacion es bajo o que las
sanciones no se aplican de manera consistente. En estos casos, algunos
contribuyentes optan por postergar o minimizar el cumplimiento, asumiendo el

riesgo de eventuales ajustes fiscales.

No obstante, es importante destacar que el costo de incumplimiento puede resultar
considerablemente mayor en caso de una fiscalizacién, debido a los ajustes en la
base imponible, los recargos, intereses y sanciones aplicables. Por ello, el
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fortalecimiento de una cultura de cumplimiento voluntario debe ir acompafado de

medidas que faciliten y racionalicen los costos asociados a la documentacion.

3.2.5. Falta de sanciones efectivas o seguimiento

Aunque la normativa dominicana contempla sanciones por el incumplimiento de las
obligaciones en materia de precios de transferencia, su aplicacion practica ha sido
percibida como limitada. La falta de seguimiento continuo y de auditorias
sistematicas reduce el efecto disuasorio de las penalidades y debilita la percepcién

del riesgo fiscal entre los contribuyentes.

En la medida en que las sanciones no se aplican de forma consistente, se genera
un incentivo implicito para el incumplimiento parcial o tardio. Esto afecta
negativamente la cultura tributaria y limita la efectividad de la normativa como

instrumento de control fiscal.

Un mayor énfasis en la fiscalizacién preventiva, acompafiado de la aplicacion
efectiva de sanciones proporcionales y transparentes, contribuiria a fortalecer el
cumplimiento y a consolidar la confianza en el sistema tributario. Asimismo, el
seguimiento continuo permitiria identificar patrones de incumplimiento recurrente y

disefiar estrategias de control mas eficientes.

3.3. Evaluacién de la efectividad de la normativa vigente

La evaluacion de la efectividad de la normativa vigente en materia de precios de
transferencia en la Republica Dominicana requiere analizar no solo su contenido
formal, sino también los resultados obtenidos desde su implementacién y el grado
en que ha logrado cumplir sus objetivos principales. La Norma General 04-2011 fue
concebida como un instrumento para proteger la base imponible del Impuesto sobre
la Renta, promover la transparencia fiscal y alinear el sistema tributario dominicano

con los estandares internacionales.
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Desde una perspectiva normativa, el pais cuenta con un marco legal relativamente
sélido que incorpora los principios fundamentales del régimen de precios de
transferencia, en particular el principio de plena competencia. Sin embargo, la
efectividad real de esta normativa depende de factores como la capacidad de
fiscalizacion de la DGIl, la calidad de la informaciéon presentada por los

contribuyentes y el nivel de cooperacion entre el sector publico y privado.

En este sentido, si bien se han logrado avances importantes, la aplicacion practica
de la normativa aun enfrenta limitaciones que reducen su impacto potencial. Estas
debilidades hacen necesario un analisis critico de los resultados obtenidos, con el
fin de identificar oportunidades de mejora y fortalecer el control fiscal en el mediano

y largo plazo.

3.3.1. Analisis de resultados desde su implementacion

Desde la entrada en vigor de la Norma General 04-2011, se ha observado un
incremento progresivo en el numero de contribuyentes que presentan la Declaracion
Informativa de Operaciones entre Partes Relacionadas y, en menor medida, los
estudios técnicos de precios de transferencia. Este aumento refleja una mayor
conciencia tributaria y un reconocimiento gradual de la importancia de cumplir con

las obligaciones establecidas.

La DGIlI ha logrado identificar irregularidades relevantes en sectores con alta
exposicion internacional, tales como telecomunicaciones, energia, manufactura y
comercio exterior. Estos hallazgos han permitido realizar ajustes fiscales
significativos, contribuyendo a la proteccion de la base imponible del Impuesto sobre

la Renta y al fortalecimiento de la recaudacion.

No obstante, los resultados también evidencian que el cumplimiento sigue siendo
desigual. Mientras que las grandes empresas y los grupos multinacionales muestran
mayores niveles de adecuacion a la normativa, las empresas medianas presentan

mayores dificultades, principalmente por limitaciones técnicas y financieras. Esto
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pone de manifiesto la necesidad de disefar estrategias diferenciadas que permitan

mejorar el cumplimiento de manera integral.

3.3.2. Casos de éxito y fallos en su aplicacion

Entre los casos de éxito en la aplicacidén de la normativa de precios de transferencia
se destacan aquellos en los que la DGIl ha logrado realizar ajustes fiscales
sustentados en analisis técnicos solidos, asi como la resolucion de controversias
mediante mecanismos administrativos que evitaron litigios prolongados. Estos
casos demuestran que la normativa puede ser efectiva cuando se aplica de manera

rigurosa y coherente.

Se han registrado experiencias positivas en las que los contribuyentes han
fortalecido sus politicas internas de precios de transferencia, mejorado su
documentacion y adoptado practicas alineadas con el principio de plena

competencia, reduciendo asi su exposicidn a riesgos fiscales.

Sin embargo, también se han identificado fallos en la aplicacién de la normativa,
especialmente relacionados con interpretaciones divergentes de los métodos de
valoracion y con la falta de uniformidad en los criterios utilizados durante los
procesos de fiscalizacion. Estas situaciones generan incertidumbre y pueden
afectar la confianza de los contribuyentes en el sistema tributario, resaltando la

necesidad de una mayor estandarizacion y claridad técnica.

3.3.3. Percepcion del sector privado y contadores

La percepcion del sector privado respecto a la normativa de precios de transferencia
es, en general, ambivalente. Por un lado, las empresas reconocen la legitimidad del
objetivo de la normativa y la necesidad de contar con reglas claras para regular las
operaciones entre partes vinculadas. Por otro lado, consideran que la normativa es
compleja y que su cumplimiento implica una carga administrativa y financiera

significativa.
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Los contadores y asesores fiscales coinciden en que uno de los principales desafios
radica en la falta de lineamientos practicos y de formatos estandarizados que
orienten la elaboracion de los estudios de precios de transferencia. Esta situaciéon
genera heterogeneidad en la calidad de los informes presentados y aumenta el

riesgo de discrepancias durante las fiscalizaciones.

También se reconoce un cambio positivo en la actitud de la DGII, que en los ultimos
afios ha adoptado un enfoque mas colaborativo, promoviendo el dialogo y la
orientacion preventiva. Este cambio ha contribuido a mejorar la relacion entre la
administraciéon tributaria y los contribuyentes, aunque aun existe margen para

fortalecer la confianza mutua.

3.3.4. Ajustes necesarios para su optimizacion

Para optimizar la efectividad de la normativa vigente, resulta fundamental
implementar una serie de ajustes tanto a nivel normativo como administrativo. Entre
las principales recomendaciones se encuentra el fortalecimiento de los mecanismos
de cooperaciéon entre la DGIl y los contribuyentes, a través de programas de

cumplimiento cooperativo y de orientacion técnica continua.

Se considera necesario simplificar y clarificar los procedimientos de documentacion,
especialmente para empresas medianas, sin comprometer el rigor técnico
requerido. La emision de guias practicas y criterios interpretativos contribuiria a

reducir la incertidumbre y a mejorar la calidad de la informacion presentada.

Otro ajuste relevante es la incorporaciéon de mecanismos preventivos, como los
Acuerdos de Precios Anticipados (APA), los cuales permiten a los contribuyentes
acordar previamente con la administracion tributaria los criterios de valoracién de
sus operaciones intercompafiia. Este instrumento, ampliamente utilizado en otros
paises, podria reducir la conflictividad y mejorar la previsibilidad fiscal (OCDE,
2022).

77



3.3.5. Comparacion con estandares OCDE

En términos generales, la normativa dominicana en materia de precios de
transferencia se encuentra alineada con las Directrices de la OCDE, especialmente
en lo relativo al principio de plena competencia, la seleccion de métodos de
valoracion y la exigencia de documentacién. Sin embargo, aun existen areas en las

que el pais puede avanzar para lograr una convergencia mas completa.

Entre estas areas se destacan la adopcién formal del Informe Pais por Pais
(Country-by-Country Report), el fortalecimiento de los procedimientos de resolucién
de disputas internacionales y la ampliacion del intercambio de informacion con otras
jurisdicciones. La implementacién de estos mecanismos permitiria mejorar la

transparencia fiscal y reducir el riesgo de doble imposicion.

La alineacion progresiva con los estandares OCDE no solo fortalece el control fiscal,
sino que también mejora la imagen del pais en el contexto internacional, facilitando

la atraccion de inversion extranjera y la integracion en la economia global.

3.4. Impacto econdémico y fiscal de los precios de transferencia

La aplicacion de las normas de precios de transferencia tiene un impacto
significativo tanto en el ambito fiscal como en el desempefio econémico general de
la Republica Dominicana. Estas normas no solo buscan proteger la base imponible
del Impuesto sobre la Renta, sino también promover una asignacion mas equitativa
de los ingresos fiscales y garantizar condiciones de competencia justas entre

empresas que operan en el mercado nacional.

Desde una perspectiva macroeconémica, el control adecuado de las operaciones
entre partes vinculadas contribuye a reducir practicas de planificacion fiscal agresiva
que afectan negativamente la recaudacion y distorsionan los flujos de inversion. En
este sentido, los precios de transferencia se convierten en una herramienta clave
para fortalecer la sostenibilidad fiscal del Estado y mejorar la eficiencia del sistema

tributario.
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El impacto de esta normativa trasciende el ambito estrictamente fiscal, al influir en
las decisiones empresariales, en la competitividad del pais y en la percepcion de

seguridad juridica por parte de los inversionistas nacionales y extranjeros.

3.4.1. Efectos sobre la recaudacion tributaria

Uno de los principales efectos de la aplicacion de los precios de transferencia se
manifiesta en la proteccion de la base tributaria y en la prevencion de la erosion del
Impuesto sobre la Renta. Al exigir que las operaciones intercompariia se valoren
conforme al principio de plena competencia, se limita la posibilidad de trasladar

utilidades hacia jurisdicciones con menor carga impositiva.

En la Republica Dominicana, aunque el impacto cuantitativo directo de la normativa
aun no ha sido plenamente sistematizado, la DGII ha logrado identificar y corregir
practicas que reducian artificialmente la renta gravable. Estos ajustes han
contribuido a una recaudacion mas justa y a una mayor equidad horizontal entre

contribuyentes.

Ademas, el efecto disuasorio de la normativa incentiva a las empresas a adoptar
politicas internas mas transparentes, lo que fortalece el cumplimiento voluntario y

reduce la necesidad de fiscalizaciones intensivas.

3.4.2. Influencia en la competitividad empresarial

La correcta aplicacion de las normas de precios de transferencia favorece la
competitividad empresarial al garantizar condiciones de competencia mas
equitativas entre empresas vinculadas y no vinculadas. Cuando las operaciones se
realizan a valores de mercado, se evita que determinadas empresas obtengan

ventajas fiscales indebidas que distorsionen la competencia.

Desde el punto de vista empresarial, un marco normativo claro y predecible permite
una mejor planificacion de las operaciones internacionales, reduciendo la

incertidumbre fiscal y el riesgo de ajustes inesperados. Esto resulta especialmente

79



relevante para empresas que forman parte de grupos multinacionales y que deben

coordinar sus politicas fiscales en distintas jurisdicciones.

En este contexto, la normativa de precios de transferencia no debe percibirse
unicamente como una carga administrativa, sino como un instrumento que

contribuye a la transparencia y a la estabilidad del entorno empresarial.

3.4.3. Contribucion al desarrollo sostenible

El control efectivo de los precios de transferencia contribuye al desarrollo sostenible
al asegurar que el Estado disponga de recursos fiscales suficientes para financiar
politicas publicas orientadas al crecimiento econémico y al bienestar social. Una
recaudacion adecuada permite invertir en infraestructura, educacién, salud y

programas sociales, fortaleciendo la cohesion social y la estabilidad econdmica.

La correcta aplicacion de esta normativa promueve una cultura de responsabilidad
fiscal y de cumplimiento de las obligaciones tributarias, elementos fundamentales
para el fortalecimiento institucional. En este sentido, los precios de transferencia se
vinculan directamente con los objetivos de desarrollo sostenible, al fomentar

sistemas fiscales mas justos y eficientes.

El desarrollo sostenible también requiere un equilibrio entre la atraccion de inversion
y la proteccion de la base imponible, lo cual solo es posible mediante un marco

normativo solido y alineado con estandares internacionales.

3.4.4. Impacto en la inversién extranjera directa

La existencia de un régimen de precios de transferencia alineado con las mejores
practicas internacionales influye positivamente en la atraccion de inversion
extranjera directa. Los inversionistas valoran la transparencia, la seguridad juridica

y la previsibilidad fiscal al momento de tomar decisiones de inversion.
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En el caso dominicano, la adopcién de normas basadas en las directrices de la
OCDE envia una sefial de compromiso con la transparencia fiscal y la cooperacién
internacional. Esto reduce el riesgo percibido por los inversionistas y facilita la

integracion del pais en las cadenas de valor globales.

No obstante, para maximizar este impacto positivo, es fundamental que la normativa
se aplique de manera coherente y consistente, evitando interpretaciones arbitrarias

que puedan generar incertidumbre o desincentivar la inversion.

3.4.5. Perspectiva macroeconoémica del control fiscal

Desde una perspectiva macroecondémica, el fortalecimiento del control fiscal en
materia de precios de transferencia contribuye a mejorar la redistribucién del
ingreso, reducir los déficits fiscales y fortalecer la estabilidad economica. Al evitar la
fuga de bases imponibles, el Estado puede reducir su dependencia de impuestos

indirectos y avanzar hacia un sistema tributario mas progresivo.

Ademas, un control fiscal efectivo mejora la credibilidad del pais ante organismos
internacionales y mercados financieros, lo que puede traducirse en mejores
condiciones de financiamiento y mayor estabilidad macroecondmica. En este
sentido, los precios de transferencia desempefian un rol estratégico en la politica

fiscal y econdmica nacional.

3.5. Propuestas de mejora y conclusiones

La experiencia de la Republica Dominicana en la implementacién de las normas de
precios de transferencia evidencia avances importantes en materia de control fiscal,
transparencia y alineacién con estandares internacionales. No obstante, el analisis
desarrollado en los apartados anteriores pone de manifiesto la existencia de
desafios técnicos, administrativos y estructurales que limitan el impacto pleno de la

normativa vigente. En este contexto, resulta necesario formular propuestas de
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mejora orientadas a fortalecer la efectividad del régimen de precios de transferencia

y consolidar una cultura de cumplimiento tributario sostenible.

Las propuestas planteadas a continuacion se fundamentan en la evaluacion de la
normativa actual, en la experiencia comparada a nivel regional e internacional y en
la percepcion de los principales actores involucrados. Su implementacién requiere
un esfuerzo conjunto entre la administracion tributaria, el sector empresarial y los
profesionales del ambito contable y tributario, con el objetivo de lograr un sistema

mas equitativo, eficiente y predecible.

3.5.1. Recomendaciones para fortalecer la normativa

El fortalecimiento del marco normativo de precios de transferencia en la Republica
Dominicana constituye un elemento clave para mejorar la eficacia del control fiscal.
Una de las principales recomendaciones es la incorporacion formal de mecanismos
de Acuerdos de Precios Anticipados (APA), los cuales permiten a los contribuyentes
y a la administracion tributaria acordar previamente los criterios de valoracion de
determinadas operaciones intercompafiia. Este instrumento contribuye a reducir la

incertidumbre, prevenir conflictos fiscales y fomentar el cumplimiento voluntario.

Resulta fundamental actualizar periodicamente la Norma General 04-2011,
incorporando las recomendaciones mas recientes de la Organizacion para la
Cooperacion y el Desarrollo Econdmicos. La dinamica de la economia global y la
aparicion de nuevos modelos de negocio, especialmente en el ambito digital, hacen

necesario un marco normativo flexible y en constante evolucion.

Otra recomendacion relevante es la promocion del uso de bases de datos regionales
de comparables, ya sea mediante acuerdos de cooperacion con otros paises o con
organismos internacionales. Esto permitiria mejorar la calidad de los andlisis de
comparabilidad y reducir las discrepancias entre los criterios utilizados por los
contribuyentes y la DGII.
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3.5.2. Estrategias de capacitacion y divulgacion

La capacitacién continua constituye uno de los pilares fundamentales para el
fortalecimiento del régimen de precios de transferencia. Tanto los funcionarios de la
DGIll como los profesionales del sector privado requieren una formacién constante
que les permita actualizar sus conocimientos técnicos y adaptarse a los cambios

normativos y economicos.

En este sentido, se recomienda el desarrollo de programas de capacitacion
especializados, talleres practicos y seminarios dirigidos a contadores, auditores y
asesores fiscales. Estas iniciativas deben enfocarse no solo en los aspectos
tedricos, sino también en la aplicacion practica de los métodos de valoracién y en la

elaboracion de estudios técnicos de calidad.

Asimismo, la elaboracion y difusidén de guias practicas y documentos interpretativos
por parte de la DGII contribuiria a mejorar la comprension de la normativa y a reducir
la heterogeneidad en los informes presentados. Una estrategia de divulgacion
efectiva fortalece la transparencia y promueve una relacion mas colaborativa entre

la administracién tributaria y los contribuyentes.

3.5.3. Modernizacién de procesos y sistemas de control

La modernizacién de los procesos de fiscalizacién y control constituye un factor
determinante para aumentar la eficiencia y efectividad de la administraciéon
tributaria. La implementacién de sistemas digitales de analisis de riesgo, apoyados
en tecnologias de analisis de datos e inteligencia fiscal, permitiria optimizar la
seleccion de casos y focalizar los recursos en contribuyentes con mayor exposicion

fiscal.

La automatizacion de procedimientos, como la revision preliminar de declaraciones
y la deteccion de inconsistencias, reduciria la carga administrativa y mejoraria la
transparencia en los procesos de fiscalizacion. Ademas, el uso de herramientas
tecnoldgicas facilita un enfoque preventivo, orientado a corregir desviaciones antes
de que se materialicen en incumplimientos significativos.
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De igual forma, resulta esencial fortalecer los canales de comunicacion entre la DGII
y los contribuyentes, mediante plataformas digitales que permitan el intercambio
oportuno de informacién, consultas técnicas y seguimiento de procesos
administrativos. Esta modernizacion contribuye a generar mayor confianza y a

fomentar el cumplimiento voluntario.

3.5.4. Promocion de cooperacion internacional

La cooperacion internacional desempefia un rol estratégico en el fortalecimiento del
régimen de precios de transferencia, especialmente en un contexto de creciente
globalizaciéon econdémica. La Republica Dominicana debe continuar profundizando
su colaboracion con organismos internacionales como la OCDE, la Organizacion de
las Naciones Unidas y el Centro Interamericano de Administraciones Tributarias
(CIAT).

Estas alianzas permiten el intercambio de experiencias, el acceso a asistencia
técnica especializada y la participacion en programas de capacitacion y desarrollo
institucional. Asimismo, facilitan el acceso a informacién comparativa y a mejores

practicas en materia de fiscalizacion de operaciones transfronterizas.

La cooperacion internacional también resulta clave para fortalecer los mecanismos
de intercambio de informacion fiscal y de resoluciéon de disputas, reduciendo el
riesgo de doble imposicion y promoviendo un entorno fiscal mas transparente y

predecible.

3.5.5. Conclusiones generales del analisis

El analisis desarrollado a lo largo del presente capitulo permite concluir que la
aplicacion de las normas de precios de transferencia en la Republica Dominicana
ha generado avances significativos en materia de transparencia fiscal, equidad

tributaria y proteccién de la base imponible. La existencia de un marco normativo
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alineado con los estandares internacionales constituye una fortaleza importante del

sistema tributario dominicano.

No obstante, persisten desafios relacionados con la capacidad técnica, la
disponibilidad de informacion comparativa y el nivel de cumplimiento efectivo por
parte de los contribuyentes. Superar estos retos requiere una estrategia integral que
combine fortalecimiento normativo, capacitacion continua, modernizacién

tecnoldgica y cooperacion internacional.

En perspectiva, el futuro del régimen de precios de transferencia en la Republica
Dominicana dependera de la capacidad del pais para consolidar una administracion
tributaria moderna, eficiente y orientada a la prevencién, asi como de un sector
empresarial comprometido con la transparencia y el cumplimiento. La convergencia
entre estos elementos permitira avanzar hacia un sistema tributario mas justo,

sostenible y alineado con las mejores practicas internacionales.
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CONCLUSION

El presente trabajo de investigacion permitié analizar de manera integral el régimen
de precios de transferencia en la Republica Dominicana, con énfasis en las
principales dificultades que enfrentan las empresas dominicanas para cumplir con
las obligaciones de documentacion y reporte exigidas por la Direccion General de
Impuestos Internos (DGII). A partir del estudio del marco tedrico, juridico y practico,
asi como del analisis del contexto nacional, se evidencia que los precios de
transferencia constituyen un instrumento fundamental para garantizar la equidad
tributaria, la transparencia fiscal y la correcta asignacion de los beneficios

generados por las operaciones entre partes vinculadas.

Uno de los principales hallazgos del estudio es que, si bien la Republica Dominicana
cuenta con un marco normativo alineado con los estandares internacionales
promovidos por la Organizacion para la Cooperacién y el Desarrollo Econdmicos
(OCDE), persisten importantes retos en su aplicacién practica. La normativa vigente,
sustentada en el articulo 281 del Codigo Tributario, el Decreto num. 78-14 y las
Normas Generales emitidas por la DGII, establece de forma clara el principio de
plena competencia, los métodos de valoracidn y las obligaciones de documentacion.
Sin embargo, la correcta interpretacion y aplicacién de estas disposiciones continua

representando un desafio significativo para un gran numero de contribuyentes.

En relacién con la pregunta de investigacion, 4 cuales son las principales dificultades
que enfrentan las empresas dominicanas al momento de cumplir con las
obligaciones de documentacién y reporte de precios de transferencia?, el analisis
realizado permite concluir que dichas dificultades se originan principalmente en
factores técnicos, administrativos y econdmicos. Entre ellos se destacan el
desconocimiento o la limitada capacitacidon especializada en materia de precios de

transferencia, la complejidad de los métodos de valoracion, la escasa disponibilidad

86



de informacidén comparable local y los elevados costos asociados al cumplimiento

de las obligaciones documentales.

El estudio evidencié que muchas empresas presentan la Declaracion Informativa de
Operaciones entre Partes Relacionadas de manera formal, pero carecen de un
estudio técnico solido que sustente la razonabilidad de los precios pactados. Esta
situacion incrementa el riesgo de ajustes fiscales, sanciones economicas y
conflictos con la administracién tributaria. Asimismo, se constaté que, en algunos
casos, las empresas no comprenden plenamente la importancia de documentar
adecuadamente sus operaciones intercompania ni de justificar que estas se realizan

conforme a condiciones de mercado.

Desde la perspectiva de la administracion tributaria, se identificé que la DGII ha
fortalecido progresivamente sus capacidades de fiscalizacion, incorporando
herramientas tecnoldgicas, metodologias de analisis econémico y criterios
alineados con las directrices de la OCDE y el Plan BEPS. No obstante, el estudio
revela que la fiscalizacion en precios de transferencia continda enfrentando
limitaciones relacionadas con la disponibilidad de informacién comparable, la
necesidad de personal altamente especializado y la complejidad de los modelos de
negocio de las empresas multinacionales. Estas limitaciones pueden generar
asimetrias en la interpretacion de los criterios técnicos y aumentar la percepcion de

incertidumbre por parte de los contribuyentes.

Otro hallazgo relevante es el impacto que tiene el régimen de precios de
transferencia en la recaudacion fiscal y en la estabilidad econémica del pais. La
correcta aplicacion de estas normas contribuye de manera directa a la proteccion
de la base imponible del Impuesto sobre la Renta, evitando el traslado artificial de
beneficios hacia jurisdicciones de menor tributacién. En este sentido, los precios de
transferencia no solo cumplen una funcion fiscal, sino que también promueven la
competencia leal entre empresas, fortalecen la transparencia corporativa y mejoran

la percepcién de justicia del sistema tributario.

Asimismo, el analisis comparativo regional permitié observar que la Republica

Dominicana se encuentra en un proceso de madurez normativa similar al de otros
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paises latinoamericanos, aunque aun presenta oportunidades de mejora en
términos de capacitacion, acceso a bases de datos y mecanismos preventivos como
los acuerdos anticipados de precios. La experiencia de paises como México y
Colombia demuestra que el fortalecimiento institucional y la cooperacion entre la
administracion tributaria y el sector privado pueden reducir significativamente los

niveles de conflicto y aumentar el cumplimiento voluntario.

En términos generales, se concluye que las dificultades enfrentadas por las
empresas dominicanas en materia de precios de transferencia no se deben
unicamente a la existencia de una normativa estricta, sino a la necesidad de una
mayor cultura de cumplimiento tributario y de un enfoque preventivo en la gestion
fiscal. La elaboracion oportuna de estudios de precios de transferencia, la correcta
identificacion de funciones, activos y riesgos, y la adopcién de politicas internas
alineadas con el principio de plena competencia constituyen elementos esenciales

para reducir riesgos fiscales y fortalecer la seguridad juridica.
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RECOMENDACIONES

Fortalecer la capacitacion técnica especializada en precios de transferencia dirigida

a las empresas dominicanas, mediante programas formativos continuos, talleres

practicos y guias técnicas emitidas por la Direccion General de Impuestos Internos
(DGII) y las instituciones académicas, con el propdsito de mejorar el nivel de
conocimiento, reducir el desconocimiento normativo y promover un cumplimiento

adecuado y oportuno de las obligaciones de documentacion y reporte.

Promover la adopcidon de un enfoque preventivo en la gestion de precios de

transferencia por parte de las empresas, incentivando la elaboracién anticipada de

estudios técnicos, el disefo de politicas internas alineadas con el principio de plena
competencia y la correcta identificacion de funciones, activos y riesgos, con el
objetivo de disminuir los riesgos de ajustes fiscales, sanciones econdmicas y

conflictos con la administracion tributaria.

Impulsar el fortalecimiento institucional de la Direccion General de Impuestos

Internos en materia de precios de transferencia, mediante la ampliacion del acceso

a bases de datos comparables, la especializacién continua del personal fiscalizador
y la estandarizacion de criterios técnicos de revisidn, con la finalidad de mejorar la
eficiencia de los procesos de fiscalizacién, garantizar mayor coherencia en las

evaluaciones y reforzar la seguridad juridica de los contribuyentes.

Fomentar la cooperacion vy el dialogo entre la administracion tributaria v el sector

empresarial, a través de espacios de consulta técnica, emision de criterios
interpretativos y desarrollo de mecanismos preventivos como acuerdos anticipados
de precios, con el propdsito de reducir la incertidumbre fiscal, elevar el cumplimiento
voluntario y fortalecer la confianza mutua en la aplicacion del régimen de precios de

transferencia.
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